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Wprowadzenie

Mimo ponad dziesieciu lat dziatania systemu rynkowego w Polsce wiele procesow gospodar-
czych nie funkcjonuje w sposob wiasciwy systemom nieregulowanym. Jednym z nich sg procesy
ksztattowania cen wegla kamiennego 1 brunatnego. Artykut wyjasnia najwazniejsze problemy
ekonomiczne mechanizmow ksztaltowania poziomu cen wegla. W procesach tych koncentruja sig
oddziatywania niemal wszystkich czynnikéw natury ekonomicznej, technologiczne;j i srodowi-
skowej. Wigkszo$¢ z nich jest tylko do pewnego stopnia uswiadamiana przez podejmujacych de-
cyzje (negocjacje) o poziomie cen. Czynniki te tworzg warunki, w jakich ksztaltowane sg ceny
1 dzialaja mechanizmy wyznaczania poziomu cen. Cho¢ wigkszo$¢ tych warunkow 1 mecha-
nizmdw nie jest w pelni identyfikowana, to jest praktycznie stosowana przez sprzedajacych i ku-
pujacych. Teoria ekonomii wyjasnia ogdlnie te warunki i mechanizmy. Jednak poza nielicznymi,
szczego6lnymi przypadkami, nie dostarcza informacji ile w konkretnym przypadku powinna wy-
nosié racjonalna cena weggla. Pozostawia pewien przedziat cen, w ktérym negocjatorzy powinni
ustali¢ ceng wegla.

Artykut podejmuje problematyke formowania cen wegla kamiennego i brunatnego w gospo-
darce rynkowej, z pewnym odniesieniem do warunkow Polski. Podstawa sa przestanki wynika-
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jace z teorii ekonomii oraz przyktady innych krajow. Artykut sktada sig z trzech czg$ci. W pierw-
szej omowiono makroekonomiczne przestanki formowania cen, w drugiej ogélne rynkowe wa-
runki ksztaltowania cen, wreszcie w trzeciej metody ustalania poziomu cen. O ile pierwsze dwie
cze$cl maja pewien wymiar teoretyczny, to trzecia daje praktyczne wskazoéwki dla ustalenia ra-
cjonalnego poziomu cen. :

Ztozono$¢ problemu formowania poziomu cen wegla kamiennego 1 brunatnego sprawia, ze
w artykule mozna jedynie zarysowac¢ najwazniejsze problemy. Zapewne ta ztozono$¢ 1 wielokie-
runkowe oddziatywania sprawiaja, ze procesy te nie sa powszechnie zrozumiane. Stad w artykule
wiele odwotan do pojec i definicji ekonomicznych niezbednych dla wyjasnienia mechanizmow
ustalania poziomu cen.

1. Makroekonomiczne czynniki formowania poziomu cen wegla

Podstawowe warunki, w jakich nastgpuje ksztaltowanie cen wynikaja z czynnikéw makroekono-
micznych, ktére tworza §rodowisko gospodarcze, w jakim funkcjonuja przedsiebiorstwa produku-
jace, handlujace i zuzywajace wegiel kamienny i brunatny. Cho¢ czynniki te nie zawsze oddziatuja
bezposrednio na poziom cen, to przez tworzenie ogdlnych warunkéw funkcjonowania gospodarki sa
podstawowymi determinantami procesow gospodarczych, a wiec i mechanizméw formowania cen.

Niniejsza cze$¢ poswigcona zostata oméwieniu podstawowych warunkéw ekonomicznych, to
Jest funkcji jakie powinna spetniac racjonalna cena, og6lnych zasad ksztaltowania cen, polityk ce-
nowych oraz czynnika czasu w procesach ustalania poziomu cen wegla.

1.1. Ogélne zasady i czynniki ksztaltowania poziomu cen

Poziom cen jest wynikiem wspoétdzialania licznych czynnikéw, z ktérych wiele ma
wplyw posredni, niemniej jednak znaczacy. Nalezg do nich przede wszystkim czynniki na-
tury makroekonomicznej — wywodzace sig z ogolnych zasad funkcjonowania systemow gos-
podarczych.

Ceny pelnia w systemach gospodarczych wiele funkcji, przy czym z punktu widzenia for-
mowania ich poziomu oraz oddziatywania na rynku, najwazniejsze sa:

4 réwnowazenie rynku,
4 stymulacja rozwoju lub likwidacji produkcji,
4 powstrzymanie mamnotrawienia produktow.

O réwnowadze rynkowej decyduja ceny, to ich wysoko$¢ skfania producentéw do produkcji
na okre$lonym poziomie, konsumentow zas do okreslonych zakupow. Ceny nizsze lub wyzsze od
ceny rdwnowagi powoduja powstanie nadwyzki lub niedoboru dobra na rynku i sktaniaja
producentéw do zmniejszenia lub wzrostu produkcji. Nieréwnowaga utrzymujaca sig przez diugi
okres wywola inwestycje zwigkszajace zdolnosci produkcyjne lub likwidacje tych przedsie-
biorstw, ktére produkuja po kosztach wyzszych niz ceny.

Po stronie konsumentéw ceny nizsze od ekonomicznie racjonalnych prowadza do marnot-
rawienia dobra oraz powstrzymuja przed substytucja produktami, ktérych stosowanie jest ekono-



micznie uzasadnione. W dlugim terminie cena powinna zblizaé si¢ do kosztow ekonomicznych'
produkcji dobra, gdyz tylko wtedy daje whasciwe sygnaly do ewentualnych zmian mocy produk-
cyjnych. Znaczne odchylenie ceny od kosztu powoduje rozwijanie mocy produkcyjnych (gdy
cena jest wyzsza od kosztu) lub ich ograniczanie (cena nizsza od kosztu). Gdy cena jest rowna
kosztom ekonomicznym, tylko moce o niskich kosztach bgda rozwijane, a te o zbyt wysokich
beda likwidowane. Jest zatem wazne, aby ceny nadazaty za wzrostem kosztoéw pozyskania, gdyz
tylko wtedy bedzie wystarczajaca zachgta do inwestowania w nowe moce produkcyjne (Bosworth
1976). Zmiany technologii moga spowodowa¢ obnizke kosztow, co rowniez powinno zostac¢ od-
zwierciedlone w poziomie cen. Surowiec bedzie bardziej konkurencyjny w stosunku do innych
(substytutow), bedzie je wypierat, co przyczyni si¢ do obnizania kosztéw w gospodarce.

Jedna z wazniejszych teorii lezacych u podstaw okreslania poziomu cen surowcow mineral-
nych jest zasada Hotellinga (Hotelling 1931). M6wi ona, ze stopa wzrostu cen surowca eksploa-
towanego ze zloza o skonczonych zasobach powinna by¢ réwna stopie oprocentowania kapitatu
(rate of interest). W takich warunkach przedsigbiorca optymalnie eksploatuje ztoze. Zasada ta jest
fatwa do sprawdzenia w warunkach statycznych, to jest ustalonych i niezmiennych zasobow, ko-
sztow eksploatacji, stosowanych technologii itp. W praktyce, warunki takie sa rzadko spotykane,
zmiany technologii, kosztow, popytu, odkrycia nowych z16z sg zjawiskiem powszechnym. Nie
obserwuje sig¢ wzrostu cen surowcoOw mineralnych, wprost przeciwnie — nastepuje spadek cen re-
alnych w dtugim okresie (Smith 1979; Reynolds 1999), w tym rowniez dla wegla importowanego
do Europy (Radetzki 1996). Funkcjonowanie zasady Hotellinga w warunkach Polski jest niemal
niemozliwe do zweryfikowania. Ceny uprzednio regulowane administracyjnie i krotki okres pew-
nej wolnosci ich ustalania nie dostarczajg danych pozwalajacych zbada¢ dtugoterminowych tren-
dow cen.

Czynniki o charakterze politycznym wynikaja z wielu mechanizmoéw, nie wszystkie bezpo-
$rednio pochodza z zasad systemu gospodarczego, cho¢ te sa najwazniejsze. Podjecie racjonalnej
decyzji, np. o poziomie cen, wymaga wielu informacji o biezacej sytuacji rynku, a jeszcze wiecej
o jego przysztosci. Nadto, cele do jakich dazy przedsigbiorca lub regulator nie sa jednoznacznie
zdefiniowane, nie jest to wprost maksymalizacja zysku czy minimalizacja kosztu. Stojac wobec
nieznanej przyszto$ci przedsigbiorca podejmuje decyzje, ktére wynikaja z jego do$wiadczen,
znanej sytuacji biezacej 1 oczekiwan odnoszacych sig do przysztosci. Decyzje takie, jesli okaza sie
optymalne, to niemal przypadkowo. Dlatego, praktycznie podjgcie decyzji o cenie ma wymiar nie
tylko ekonomiczny (racjonalny), ale wynika rowniez z preferencji przedsigbiorcy lub regulatora
1 ma tym samym charakter czynnika politycznego lub strategicznego (Giraud 1995).

Obok systemu gospodarczego, ktory okresla wlasciwie prawa wiasnosci i stopien ingerencji
panstwa, niebagatelne znaczenie ma polityka panstwa, nawet tam, gdzie panstwo ingeruje w go-
spodarke¢ w stopniu ograniczonym. Panstwo dysponuje szeregiem instrumentow ekonomicznych,
ktore moze wykorzystywaé¢ do promowania niektérych sektoréw lub galezi gospodarki. Pod-
stawowe i najczesciej wykorzystywane instrumenty to podatki i subsydia. Te ostatnie nie musza
mie¢ formy bezposrednich dotacji, moga polegaé na gwarancjach rzadowych dla inwestycji,
ubezpieczaniu eksportu itp. Inng forma moze by¢ budowa zaktadéw produkcyjnych z funduszy

! Koszt ckonomiczny jest wyliczany jako suma kosztéw srodkéw produkcji wedtug ich kosztow alternatywnych. Po-
jecic to bedzic doktadnicj oméwione w dalszej czgéci artykutu.



panstwowych i pozniejsza ich prywatyzacja. Niebagatelne znaczenie ma réwniez finansowanie
rozwoju nauki, ktére w dlugim okresie daje przewagg technologiczna, a takim przykladem jest
amerykanski program promowania technologii czystego wegla, gdzie fundusze panstwowe fi-
nansowaly 50% inwestycji w nowe technologie.

Innym waznym czynnikiem formowania cen jest kwestia praw wlasnosci oraz regulacji cen.
Producentem wegla moze byé przedsigbiorstwo panstwowe lub firma prywatna. Pafistwo moze
zalozy¢ firme majaca monopol na produkceje wegla i kontrolowa¢ jego ceny bezposrednio lub po-
$rednio. Niezaleznie od formy wiasno$ci dominujacej w danym panistwie, ceny wegla moga by¢
regulowane administracyjnie (o r6znym stopniu interwencji) lub ksztaltowane przez kontrakty
miedzy sprzedajacymi a kupujacymi. W pierwszym przypadku poziom ceny wegla bedzie naj-
czesciej wynikat z przestanek politycznych, cho¢ bardziej racjonalne jest ustalanie cen wedhug
kryteriow ekonomicznych, stosujac metody opisane w dalszej czeéci artykutu. Regulacja cen dobr
przetworzonych nie powinna jednak zaburza¢ funkcjonowania rynkéw surowcow (wegla do pro-
dukcji energii elektrycznej, ropy dla produktéw rafinacji). W kazdym rynku dobr przetworzonych
wystepuja pewne ograniczenia. Zatozmy, ze mamy do czynienia z dwoma producentami energii
elektrycznej: pierwszy funkcjonuje w systemie administracyjnie regulowane;j lub kontrolowane;j
ceny energii elektrycznej, drugi produkuje energig sprzedawang na rynku (gietdzie), gdzie ceny
ustalaja sprzedajacy i kupujacy. Pierwszy moze kupi¢ wegiel po cenie jaka wynika z regulowanej
ceny energii elektrycznej (wyliczajac ja na omowionej dalej zasadzie net back), drugi po cenie
jaka wynika z zawartych kontraktow na sprzedaz energii elektrycznej. Ta ostania jest ograniczana
mozliwosciami kupujacych (najcze$ciej opisywanych krzywa popytu), co oznacza, ze sprzedajacy
energi¢ elektryczna na wolnym rynku nie uzyska za nig dowolnej (wysokiej) ceny. W szcze-
g6lnosci nie mozna liczy¢ na to, ze liberalizacja rynku energii elektrycznej pozwoli elektrowniom
na placenie wysokich cen za wegiel. Wprost przeciwnie, dos§wiadczenia wielu krajow méwia
o spadku cen energii elektrycznej oraz zmianie polityki zakupow elektrowni (Rousaki i in. 1999).
Przewazajq kontrakty krotkoterminowe, ceny wegla podlegaja znacznie wigkszym wahaniom
i wreszcie pojawiajg si¢ proby uruchamiania gieldy weglowe;.

Opisane powyzej zagadnienia mogg miec znaczenie nawet jesli przedsigbiorstwa sa znacjona-
lizowane (w polskiej terminologii panstwowe), ale dziataja wedlug zasad przedsigbiorstw pry-
watnych i na rynku nie regulowanym. Zazwyczaj jednak przedsigbiorstwa znacjonalizowane
dziataja w warunkach regulacji cen.

1.2. Polityki cenowe

Istnieja trzy polityki cenowe: brak kontroli (regulacji), catkowita kontrola i posrednia kontrola
cen. Brak kontroli to tzw. ,,wolny rynek”, czyh brak jakiejkolwiek regulacji cen ze strony paf
stwa?. Politykg taka stosuja kraje o gospodarce rynkowej, zazwyczaj przy braku potrzeby ochrony
wiasnego rynku czy wlasnych producentéw. W zasadzie funkcjonuje w kilku krajach o duzych
zasobach wegla (USA, Kolumbia). Druga skrajno$¢ to catkowita regulacja cen, taka jaka przyjeto

2 W pracy (Domestic coal... 1985) politykg tg nazywa sig kands off; co moina przctlumaczy¢ jako ,r¢ce precz od re-
gulowania cen”.
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w PRL. Ceny ustalane sa w postaci formut lub innej i obowigzuja zardwno sprzedajacych, jak
i kupujacych. Inng forma regulacji rynku jest kontrolowana dystrybucja, taka jak funkcjonowata
w okresie PRL. Mozna wyrdzni¢ wiele form posrednich, przy czym zaleza one od biezacych ce-
16w polityki gospodarczej panstwa. W Polsce obowigzywata do niedawna kontrola wzrostu cen
wegla kamiennego. Obecng praktyke ustalania cen wegla dla elektroenergetyki na drodze nego-
cjacji miedzy przedstawicielami spotek weglowych i energetyki, pod pewnym nadzorem rzadu,
tez mozna uznaé za posrednig regulacjg cen.

W wielu krajach—producentach wegla praktycznie mniej lub bardziej oficjalnie kontroluje sig
ceny wegla. Przyktadem moze by¢ Republika Federalna Niemiec, gdzie ze wzglgdu na polityke
spofeczna kontrolowane sg ceny wegla krajowego i dotowana jego produkcja. Kraje nie posiada-
jace wlasnych producentéw wegla nie maja wiasciwie powoddw kontrolowania cen wegla (im-
portowanego), jedynie potrzeba ochrony wiasnych uzytkownikéw wegla moze uzasadniac taka
kontrolg (dotowanie importu).

1.3. Czynnik czasu

Kazda dziatalnos$¢ gospodarcza moze by¢ badana z perspektywy réznych okreséw, przy czym
generalnie rozwaza si¢ procesy gospodarcze krotkoterminowo lub dtugoterminowo. W krétkim
okresie nie zachodza zmiany, ktdre moga mie¢ istotny wptyw na efektywno$¢ przedsigbiorstwa.
Nie zmienia sig jego zdolno$¢ produkcyjna, koszty, a czgsto i ceny na rynku. W dtugim okresie
niemal wszystkie warunki funkcjonowania przedsigbiorstwa moga ulec zmianie. Moze ono
podja¢ inwestycje zwigkszajace zdolnosci produkcyjne, obnizy¢ koszty np. przez zmniejszenie
zatrudnienia. Zmieniaja si¢ tez i ceny rynkowe produktow. Decyzje podejmowane dla krétkich
okresOw nie majg zazwyczaj krytycznego wplywu na efektywno$¢ przedsigbiorstwa. Ich wymiar
ekonomiczny czy finansowy jest niewielki i stad ich ograniczony wptyw. Natomiast decyzje
dtugookresowe majg zasadniczy wptyw na funkcjonowanie firmy. Sa one szczegdlnie wazne dla
przedsigbiorstw z branz surowcdw mineralnych i energetycznej. Inwestycje dla odtworzenia czy
rozbudowy mocy produkcyjnych sg tu wieloletnie, wymagaja duzych naktadéw finansowych,
a okres ich sptat wynosi 20—30 lat. Stad tez efektywnos$¢ tych przedsigbiorstw nalezy badac
w diugim okresie. Wynika z tego rowniez akceptowanie krotkookresowego nieefektywnego
dzialania przedsigbiorstwa, jesli w dtugim okresie ma ono szansg jej poprawienia i zbilansowania
powstatych strat. Podobnie traktuje si¢ problem tak zwanych kosztow utopionych (ang. sunk
costs). Poniewaz nie stanowia one wydatkow niezbgdnych do biezacego funkcjonowania zaktadu
nie musza byé uwzgledniane w perspektywicznym rachunku efektywno$ci®. Dlatego przedsie-
biorstwa funkcjonujace na rynku maja nizsze progi rentownosci niz te, ktore chca wejs¢é na rynek.
Podejscie takie jest jakby patrzeniem ,,w przyszto$¢” a nie ,,w przeszto$c”; kierowanie si¢ w decy-
zjach tym co moze by¢ efektywne w przysztosci 1 pomijanie problemu zwrotu naktadéw juz po-
niesionych.

Zasoby surowcéw nieodnawialnych, jesli rozpatrujemy konkretne ztoze lub zasoby regionu
lub kraju, ulegajq z biegiem czasu sczerpaniu. Cho¢ jak sie ostatnio dowodzi, w skali globu takie

* Patrz na przyktad Torrics 1988.



zjawisko nie wystepuje lub nie jest zagrozeniem dla rozwoju gospodarczego, to oddziatuje silnie
tam, gdzie zasoby sa bliskie sczerpaniu, a nie wykorzystuje sig substytutow. Wyczerpujace si¢ za-
soby charakteryzuja sig zazwyczaj wysokimi kosztami pozyskania, najczesciej z powodu nieko-
rzystnych warunkéw gorniczo-geologicznych. Stwarza to zagrozenie dla efektywnosci odbior-
cow danego surowca, zwigkszaja si¢ jego ceny, uzytkownicy moga by¢ zmuszeni do drozszego
importu lub zastosowania substytutu. Jednak zazwyczaj procesy te przebiegaja w dtugim okresie
i konsumenci przystosowuja si¢ stopniowo do zmieniajacej sig sytuacji.

2. Ogoélne warunki rynkowe formowania poziomu cen wegla

Podstawowe czynniki ksztaltujace nie tyle sam poziom cen wegla, co zasady jego formowania
wynikaja rowniez z formy rynku wegla 1 zwigzanych z tym mechanizméw. Teoria mikroeko-
nomii, cen czy konkurencji i struktur rynkowych przemystu® wyjasnia wiele z tych procesow, ale
wiele probleméw pozostaje w dalszym ciggu nierozwigzanych. Mogloby sig wydawac, ze trudno -
znalez¢ bezposrednie zwiazki tych teorii z praktyka stanowienia cen wegla w Polsce, zwtaszcza
w okresie transformacji systemu gospodarczego. Jednak wiele faktow daje dowody na to, ze
przestanki te funkcjonuja juz obecnie. Ich rola bgdzie sig¢ zwigkszata w miarg postgpu dostosowa-
nia gornictwa do dzialania w systemie rynkowym, a zawlaszcza prywatyzacji kopaln.

2.1. Pojecie rynku

Pojgcie rynku nalezy do tych kategorii, ktore trudno poddaja sig¢ definiowaniu, gdyz obejmuja
szeroki zakres zwiazkow gospodarczych. Istnieje wiele definicji rynku. Tutaj postuzymy sie de-
finicja, ktora wydaje si¢ ujmowac najwazniejsze aspekty rynku, ktérym jest ,,... ogét stosunkow
zachodzacych migdzy podmiotami uczestniczacymi w procesach wymiany. Tymi podmiotami sg
sprzedawcy 1 nabywcy, ktorzy ksztalttuja podaz i popyt, a takze wzajemne relacje migdzy nimi”
(Wrzosek 1994). Procesy wymiany to zglaszanie checi kupna lub sprzedazy, negocjacje 1 wresz-
cie akt kupna—sprzedazy. Inne definicje uwazaja za rynek:

4 forme wigzi migdzy uczestnikami Zycia gospodarczego,

4 forme komunikowania si¢ sprzedawcow z kupujacymi oraz zawierania transakcji kup-
na-sprzedazy,

4 $rodki za pomoca ktorych dochodzi do procesow wymiany dobr lub ustug jako wynik kon-
taktow (bezposrednich lub posrednich) pomigdzy sprzedajacymi a kupujacymi®,

4 miejsce dokonywania aktéw kupna—sprzedazy,

4 miejsce rzeczywiste lub wirtualne gdzie ,,spotyka sig¢” zagregowany popyt ze zagregowana
podaza,

4 zgrupowanie sprzedawcow i nabywcow.

* W terminologii anglosaskicj industrial organization, co w dostownym przcktadzic bytoby mylace, przytoczony tcr-
min odpowiada natomiast poruszancj tam problcmatycc.
5 Encyclopedia Britannica, wydanic multimedialne, 1998.
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Definicje te podaja inne kryteria okreslania rynku, przy czym nie wnosza zasadniczych no-
wych elementow. Szersza dyskusja definicji (Tordjman 1998) prowadzi do wniosku, ze dla rynku
wazne jest to, ze dochodzi tu do powtarzalnych aktéw kupna—sprzedazy, jest on zatem pewnym
procesem ciaglym. W tym rozumieniu pojedyncza unikatowa transakcja nie tworzy rynku, ale ry-
nek tworza na przykiad powtarzane i powtarzalne kontrakty migdzy kopalniami a elektrowniami
na dostawy wegla. Mimo iz jest to kilkadziesiat pojedynczych kontaktoéw, to przez to, ze sg po-
wtarzalne i wykorzystuje si¢ w nich wiedzeg nabyta przy wczeéniejszych kontraktach oraz ogélng
sytuacje podazy i popytu, mozna uzna¢, ze tworzy to rynek. Tak wigc rynkiem sa nawet transakcje
dotyczace wegla brunatnego migdzy kopalnig a elektrownia.

Nalezy zauwazy¢, ze podana definicja nazywa rynkiem takze te procesy, w ktérych dochodzi
do wymiany dobr, a zatem i te procesy, gdzie wymienia sig¢ towar za towar (barter). Nadto nie
mowi ona o tym, czy rynek jest w jakimkolwiek stopniu kontrolowany, czy to poprzez admini-
strowang dystrybucjg czy tez regulowane ceny. Spotyka si¢ opinie, ze obecnie nie marynku wegla
w Polsce, uzywajac jako argumentu administracyjnie regulowane ceny energii elektrycznej, do
ktorej wytwarzania zuzywa si¢ niemal wylacznie wegiel. W §wietle powyzszej definicji rynek
wegla istnieje niezaleznie od form regulacji. Rowniez inne definicje rynku nie traktujg regulacji
proceséw wymiany pewnych débr jako czynnika zaprzeczajacego istnieniu rynku. Pewnym wy-
jasnieniem takich opinii jest powszechne pojmowanie pojgcia ,,rynek” jako rynku ,,wolnego”, to
jest bez zadnych regulacji. Innym argumentem na rzecz uznania funkcjonowania rynku wegla ka-
miennego w Polsce juz obecnie jest takze fakt, ze w USA, gdzie ceny energii elektrycznej byly
kontrolowane przez odpowiednie urzgdy stanowe, wyraznie méwiono o rynku wegla, i to konku-
rencji bliskiej doskonatej (Domestic coal... 1985). Ograniczenie cen produktéw wytwarzanych
z wegla nie jest argumentem przeciwko uznaniu istnienia rynku wegla. Zawsze istnieje pewne
ograniczenie mozliwo$ci dyktowania cen (tu energii elektrycznej), ktore dla rynku (,,wolnego™)
przyjmuje form¢ krzywej popytu. Producent energii elektrycznej dla rynku nieregulowanego
ustala ceng na takim poziomie, ktéry uzna za przynoszacy jego przedsigbiorstwu najwigksze ko-
rzy$ci — mierzone na przyktad zyskiem, 1 rzadko kiedy moze sobie pozwoli¢ na dowolnie wy-
soka cene.

W analizie rynku oparto si¢ na nastgpujacym ujeciu (Wrzosek 1994):

4 podmiotami rynku sa te podmioty gospodarcze, ktére uczestnicza w wymianie, w tym mie-
dzy innymi w akcie kupna—sprzedazy,
4 elementami rynku sa: podaz, popyt i ceny.

Nie wdajac sig¢ w szczegdétowe dyskusje mozna przyjac, ze podmiotami rynku wegla beda po
stronie producentow (sprzedawcow) spotki weglowe lub kopalnie oraz importerzy, po stronie
konsumentéw (kupujacych) elektrownie, koksownie, odbiorcy przemystowi i inne podmioty go-
spodarcze, wreszcie gospodarstwa domowe.

2.2. Ogélne warunki rynkowe
Podaz i popyt na energig pierwotna — podstawowe elementy rynku — sa tymi, ktére determi-

nuja rynek paliw pierwotnych i maja istotny udzial w formowaniu poziomu cen wegla. Podaz jest
ogodlnie okreslana przez warunku geologiczno-gérnicze, ekonomiczne, technologiczne oraz in-
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stytucjonalne. Budowa geologiczna zt6z determinuje dostepno$é zasobow, technologie ich wy-
dobycia i bezposrednio koszty wydobycia. Ogdlna sytuacja gospodarcza, a zwlaszcza koszty
srodkow produkcji i ptace tworza warunki ekonomiczne. Wreszcie organizacja producentow
i formy przedsigbiorstw tworza warunki instytucjonalne. Nie bez znaczenia jest takze stopien ry-
zyka 1 perspektywy rozwoju (zasoby).

Popyt jest drugim elementem rynku, réwnie waznym jak podaz. Jest ksztattowany przez po-
dobny zespot warunkow ekonomicznych, technologicznych i instytucjonalnych, ponadto uwzgle-
dnia takie elementy, jak warto$¢ uzytkowa i aktualne preferencje konsumentéw. Popyt mozna
klasyfikowa¢ jako pierwotny, posredni lub koncowy w zaleznosci od dziatu gospodarki. W przy-
padku wegla kamiennego popyt koncowy, ogélnie gospodarstw domowych, jest niewielki, prze-
waza popyt posredni. Jest to popyt pochodny® wynikajacy ze stosowanych technologii zaspo-
kojenia popytu koncowego na dobra lub ustugi, do ktérych wytwarzania zuzywa sig wegiel ka-
mienny.

Udziat kosztu wegla w koszcie catkowitym wytworzenia produktu koncowego okreéla do
pewnego stopnia reakcje konsumentow wegla. Wzrost cen wegla, przy niewielkim udziale kosztu
tego paliwa w kosztach catkowitych kupujacego, moze nie wptynac na jego popyt. Odwrotnie,
przy duzym udziale reakcja konsumenta bgdzie zazwyczaj zmniejszenie popytu lub zastapienie
wegla innym paliwem, nawet przy niewielkich zmianach jego cen. Mozliwosci substytucji wegla
innymi no$nikami energii determinuja popyt bezposrednio poprzez konkurencje cenowa, a wilas-
ciwie pod wzglgdem kosztow dostarczenia ustug uzytkownikom koncowym. Niematy wptyw ma
tu takze komfort uzytkowania, ktory daje przewage innym paliwom (gaz czy olej opatowy), ktore
pozwalaja zautomatyzowac obstuge urzadzen spalajacych 1 nie wymagaja usuwania uciagzliwych
produktow spalania. Warto takze podkresli¢c wptyw preferencji uzytkownikow (gustow), ktore
dla wegla wyrazaja si¢ jego okreslaniem jako ,,brudnego” nosnika energii.

Zarowno dla podazy, jak 1 popytu wystgpuja podobne warunki instytucjonalne, to jest organi-
zacja obrotu (dystrybucja regulowana administracyjnie, gieldy, kontrakty dlugoterminowe),
funkcjonowanie instytucji zapewniajacych finansowanie inwestycji, a wreszcie instytucje kon-
trolujace 1 regulujace. Te ostatnie to urzgdy gornicze, wydziaty ochrony $rodowiska czy urzedy
regulacyjne, jesli w kompetencji tych ostatnich jest kontrolowanie cen wegla. Na ceny wegla majg
one wplyw poprzez narzucanie na przyktad okreslonych standardow bezpieczenstwa pracy, do-
puszczalnych emisji polutantow czy bezposrednio cen.

Wymienione powyzej czynniki decyduja o sile rynkowej lub pozycji przetargowej kazdej ze
stron biorgcych udzial w wymianie. Determinujg one rowniez zachowanie si¢ podmiotow rynku
1 wyznaczaja ramy racjonalnych dziatan.

2.3. Struktura rynku

Ogolny mechanizm formowania cen jest na gruncie mikroekonomii zalezny od struktury ryn-
ku producentéw (konkurencja doskonata, oligopol, monopol) oraz nabywcow (konkurencja do-

¢ Popyt pochodny (derived demand) albo ciagniony wstecz, wynika z popytu na produkty koncowe, ktére Zuzywaja
wegicl jako $rodck produkcji, np. popyt na cnergig clcktryczng i koks determinuje popyt na wegicl kamicnny .
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skonata, monopson, oligopson). Determinujg one ogoélne zasady zachowania sig¢ producentow
i konsumentéw. Okres$lenie struktury rynku, a zatem i ogélnych zasad jego funkcjonowania i me-
chanizmu ksztaltowania cen, wymaga kombinacji realizmu i podejscia analitycznego. Realnie ist-
niejace rynki rzadko odpowiadajg wszystkim warunkom wymaganym przez teoretycznie zde-
finiowane struktury. Przede wszystkim rynek w ujgciu teoretycznym odnosi sig do débr jednorod-
nych, nie ma zatem jednego rynku wegla, a wiele rynkéw wegli energetycznych lub koksowych
o roznych parametrach jakosciowych.

Najcze$ciej wymienia sig nastgpujace grupy kryteriéw rozrézniania struktur rynku:
4 liczba przedsigbiorstw na rynku,
4 dostepno$¢ informacji o transakcjach (zwlaszcza cenach) na rynku,
4 bariery wejscia i wyjscia z rynku.

W zasadzie podstawowym kryterium jest liczba przedsigbiorstw. Pojedyncze przedsigbiorstwo
(sprzedawca) na rynku to monopol. Informacje o cenach sa najczgsciej dostgpne, silne natomiast
sa bariery wej$cia na rynek. Wynikajg one z przyczyn technologicznych, instytucjonalnych lub
ekonomicznych. Jesli tyko jedna firma dysponuje technologia produkcji okre$lonego dobra, to
jest to bariera technologiczna. Bariery instytucjonalne to przede wszystkim regulacje administra-
cyjne pozwalajace na funkcjonowanie tylko jednego przedsigbiorstwa. Wreszcie bariery ekono-
miczne wystapia wtedy, gdy potencjalny konkurent nie moze osiggna¢ poziomu dochodu
uzasadniajacego wejscie na rynek. Wynika to z duzych kosztow (zwlaszcza inwestycyjnych) lub
ograniczonego rynku. Ten ostatni przypadek to tzw. monopol naturalny. Powstaje on tam‘, gdzie
efektywna ekonomicznie skala produkcji jest tak duza, ze na rynku moze efektywnie funkcjono-
wac tylko jedno przedsigbiorstwo. Typowe monopole naturalne to zaopatrywanie w wodg, kole;j,
przesy! 1 dystrybucja energii elektrycznej lub gazu. Monopole naturalne sa zazwyczaj kon-
trolowane (regulowane) przez rzady, dla utrzymania cen na poziomie kosztow. Jest rzecza po-
wszechnie znana, ze monopolista osigga pewne nadzwyczajne zyski. Za swoj produkt moze uzys-
ka¢ ceng wyzsza niz dzialajac w innej strukturze rynku. Nie oznacza to jednak, Ze racjonalnym
dziataniem jest dyktowanie dowolnie wysokiej ceny. Nawet jesli monopol nie podlega regulacji,
to maksymalizacja zysku wymaga wzigcia pod uwagg krzywej popytu oraz mozliwos$ci zachece-
nia potencjalnych konkurentow do wejscia na rynek. Wysoka cena moze sprawic, ze inwestycje
beda wysoce optacalne i w ten sposéb tworzy¢ zachgte dla konkurentow. Monopole sa forma po-
woli zanikajaca, obecnie przetrwaty niemal wylgcznie tam, gdzie s3 monopolami naturalnymi.
Ustawodawstwo antytrustowe i antymonopolistyczne nie pozwala obecnie na powstanie mono-
poli. a restrukturyzacja dotychczasowych monopoli naturalnych (wytwarzanie energii elektrycz-
nej, telekomunikacja) powoduje, ze znikaja one z tych rynkéw, gdzie byly powszechnie
spotykang forma.

Na przeciwnym biegunie jest rynek typu konkurencji doskonatej, gdzie wystepuje duza liczba
sprzedajacych (lub kupujacych), nie ma barier wejscia, a informacje o cenach sa jawne i dostgpne.
Charakterystyczna cecha tych rynkow jest to, ze sprzedajacy i kupujacy nie maja wptywu na cene,
jest ona ustalana wtasnie przez rynek, a doktadniej rownowage podazy i popytu. W praktyce jest
to na przykiad gietda lub rynki warzyw i owocow, gdzie niemal kazdy moze zostaé sprzedawca.
Ten typ rynku wystgpuje stosunkowo rzadko dla dobr posrednich, takich jak wegiel. Chyba naj-
wazniejsza rolg odgrywaja tu bariery wejscia, ktore sa szczegdlnie istotne dla rynkdw surowcow
mineralnych. Jesli mamy do czynienia z monopolistycznym producentem i konkurencjg po stro-
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nie kupujacych, to producent ustala ceng tak, aby maksymalizowa¢ swoj zysk. Cena taka jest za-
zwyczaj wieksza niz dla warunkoéw konkurencji po stronie producentéw. Jednak w warunkach
ograniczonej pozycji przetargowej monopolisty cena za jego produkty moze obnizy¢ sig do po-
ziomu cen rynku konkurencyjnego.

Forma posrednia miedzy monopolem a konkurencja doskonata sg rynki typu oligopolistycz-
nego, gdzie jest kilku/kilkunastu sprzedajacych, istnieja pewne bariery wejscia na rynek, a in-
formacje o cenach i transakcjach nie sa jawne i powszechnie dostgpne. Ceny na tych rynkach sa
w praktyce wynikiem negocjacji sprzedawcow i kupujacych. Rynki oligopolistyczne to obecnie
najczesciej wystepujaca struktura. Poziom rozwoju technologii sprawia, ze tylko duze firmy sa
w stanie opracowywac nowe produkty lub usprawnia¢ stare 1 tym samym utrzymywac si¢ na ryn-
ku.

Podobnie jak dla sprzedawcoéw klasyfikuje sig rynki kupujacych: monopson — jeden ku-
pujacy, oligopson — kilku/kilkunastu, i konkurencja doskonata — duza liczba kupujacych, przy
odpowiednich charakterystykach pozostatych czynnikow.

Wspotzalezno$ci wystgpujace pomigdzy zachowaniem sprzedajacych potaczone z funkcjono-
waniem rynkow kupujacych sa tak ztozone, ze wspodiczesna teoria ekonomii nie dysponuje uni-
wersalnymi metodami okreslenia racjonalnego poziomu cen. Zaledwie w przypadku kilku wy-
mienionych struktur rynkdw sprzedajacych i1 kupujacych istnieje teoretyczny model okreslania
racjonalnego poziomu cen. Dla wigkszosci rzeczywistych konfiguracji (oligopol — konkurencja,
monopol — monopson, oligopol — oligopson) nie ma takiego modelu (Labys 1980; Radetzki
1978) 1 mozna jedynie oszacowac zakresy racjonalnych cen, a migdzy ich granicami obie strony
powinny wynegocjowac ceny konkretnych transakcji. Granice te wyznaczane sa najczesciej przez
maksymalizacjg zysku sprzedawcy (producenta) oraz zysku kupujacego. Pomiedzy nimi lezy ob-
szar, gdzie kazda ze stron poswigca czg§¢ swego zysku, a ostateczna warto$¢ cen jest wynikiem
negocjacji.

Warto w tym miejscu nawigza¢ do klasyfikacji zasad formowania cen podanych przez Ka-
leckiego (1971). W warunkach konkurencji (doskonatej) czynnikiem determinujacym ceny jest
popyt (demand-determined pricing), dla rynkéw oligopolistycznych natomiast ceny oparte sa na
kosztach producenta (cost-determined pricing). Potwierdzono to w pracy (Henley 1988), gdzie
analizowano rynek wegla w Wielkiej Brytanii w latach 1921—1939, przed i po wprowadzeniu re-
gulacji tworzacych regionalne kartele.

Fakt, ze nie ma teoretycznych modeli formowania cen dla rynkéw typu oligopol-oligopson
ma duze znaczenie dla potencjalnych regulatoréw takich rynkow, choé tego typu rynki w zasadzie
nie podlegaja regulacji. Jezeli rynkiem odbiorcow jest rynek oligopsonistyczny, to sprzedajacy
nie maja informacji o innych transakcjach. Jesli rynek kupujacych ma charakter konkurencji do-
skonatej, to sprzedajacy dostosowuja swoje ceny do cen rynkowych (model ztamanej krzywej po-
dazy) lub probuja reagowac na znane lub oczekiwane posuniecia konkurentéw (model Cournota,
Bertranda czy Stackelberga’). Tylko wtedy, i to w szczegblnych przypadkach bedzie tak, ze to ry-
nek ustali ceny. Dla wigkszosci transakcji sprzedazy wegla, zwlaszcza migdzy spotkami weglo-
wymi a elektrowniami, ceny beda ustalane na drodze negocjacji, a jej wynik nie bedzie podawany
do publicznej wiadomosci. Inne podmioty rynku nie bgda mogly reagowaé na ustalenia zawartego

" Oméwicnic tych modeli mozna znalez¢ w wiclu podrecznikach mikroekonomii, np. Laidler, Estrin 1991.
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kontraktu, zwigkszajac lub zmniejszajac oferowana ceng w kolejnych negocjacjach. Jednoczesnie
pewne informacje sg dostgpne lub ,,przeciekaja” i wywotluja reakcje podmiotdéw rynkowych. Nie-
ktore z przedsigbiorstw zakupujacych wegiel kieruja zapytanie o ceng do kilku potencjalnych
sprzedawcow 1 na podstawie otrzymanych ofert podejmuja z nimi negocjacje, przy czym pewnym
punktem odniesienia jest najnizsza oferowana cena. W ten sposob ci sprzedawcy, ktorych oferty
nie byly najnizsze maja posrednio informacje o najnizszych ofertach i moga odpowiednio rea-
gowac®, '

Dla identyfikacji struktury rynku i zasad formowania poziomu cen istotne jest, czy pojedyn-
czy producent moze wptywac na ceny. Jesli koncentracja jest srednia lub niewielka, pojedynczy
producent ma maly wptyw na ceng, przyktadowo poprzez proby podnoszenia cen i ograniczania
produkcji. Jednoczesnie nie wyklucza to uzyskiwania wysokich cen w negocjacjach z konkret-
nym odbiorca. Przy duzej koncentracji wielcy producenci moga oddziatywaé na ceny, zazwyczaj
w krotkim okresie. Nie oznacza to, ze moga dyktowac dowolnie wysokie ceny, gdyz bytoby to dla
nich niekorzystne. W dtugim okresie zbyt wysokie ceny przyciaggna nowych inwestorow (jesli nie
wystepuja bariery wejscia na rynek) i koncentracja zmniejsza sie. Dlatego producenci ustalaja
ceny na poziomie, ktory daje im zyski porownywalne z innymi branzami i ktore sa nizsze niz moz-
liwe do osiagnigcia na rynku w danym okresie. Niskie ceny powstrzymuja jednocze$nie odbior-
coéw przed zmiang dostawcy lub poszukiwaniem alternatywnych paliw.

Ze wzgledu na prostotg opisu i akceptowalny poziom odwzorowania zachowania sie podmio-
téw rynku, w analizach rynkéw najczgsciej przyjmuje si¢ modele konkurencji doskonatej za-
rowno dla podazy, jak 1 popytu. Jest on zadowalajacy dla wyjasniania zasad formowania cen dla
projekcji srednio- 1 dtugoterminowych (Coal price... 1977). Dla rynkéw konkurencji doskonatej
producenci nie maja wplywu na cene i postgpuja tak, aby poprzez dobor poziomu produkcji mak-
symalizowa¢ wskaznik (zysk) uznany za miarg efektywnosci firmy. Konsumenci postepuja po-
dobnie, zakupuja ilosci, ktére maksymalizujg ich wskaznik efektywnosci. Je§li wskaznikiem tym
jest zysk, firmy dziatajq tak, ze osiagaja poziom aktywnosci okreslony ogdlnymi warunkami row-
nowagi (przecigciem krzywej podazy z krzywa popytu). Taka struktura rynku wystepuje jednak
rzadko dla surowcoéw mineralnych. Ponadto efektywnos¢ dtugoterminowa wymaga znajomosci
przysztych warunkéw rynkowych, a te sg okreslane posrednio poprzez warunki gérniczo-geolo-
giczne pozyskania surowcow. Informacje o nich sa obarczone pewnym stopniem niepewnosci
1 nie s powszechnie dostgpne i1 nie mozna przewidywa¢ ksztaltowania sie cen. Przez to rynek nie
ma petnej informacji o ewentualnych zmianach cen w przysziosci.

2.4. Ré6wnowaga rynkowa

Rownowaga rynkowa jest stanem, w ktorym ilos¢ produkcji (podaz) jest rowna ilosci jaka za-
kupuja odbiorcy. Decyduja o tym przede wszystkim ceny produktu. W przypadku rynku o kon-
kurencji doskonatej rownowaga rynkowa odpowiada punktowi przecigcia krzywej podazy
i popytu. W praktyce wobec tego, ze struktura rynku rzadko odpowiada rynkowi konkurencji do-

¥ Pomijamy tu zagadnicnic szczegotéw kontraktéw, ktére zwlaszeza dla dtugotcrminowych dotycza np. wiclkosci do-
staw, sposobu rencgocjacji ccn, odnawiania kontraktu, kosztow transakcyjnych itp., ktére wptywaja na rzcczywista ceng
otrzymywang przcz sprzcdajaccgo.
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skonatej oraz faktu, ze popyt i podaz ciagle si¢ zmieniaja, stan rownowagi jest praktycznie nie
osiggany, a podaz, popyt i ceny zmieniajg si¢ w otoczeniu punktu rOwnowagi. Nadto nalezy pa-
migtaé, ze nie ma jednego rynku wegla, a wrecz kilkadziesiat rynkow. Kazdy obejmuje wegle roz-
niace si¢ typem (energetyczny, koksowy), jakoscia oraz grupa odbiorcow. Czynniki deter-
minujace poziom cen maja na tych rynkach rézne wagi i stad réznigce sig procesy rOwnowazenia
rynku. Jest przy tym oczywiste, Ze rynki te cechuje silna wspoétzaleznos¢. Niemal kazdy gatunek
wegla ma swoj substytut w postaci innego gatunku wegla. Stad jest niemal niemozliwe wyznacze-
nie stalych warunkéw réownowagi. Dynamika zmian, zwlaszcza strony popytu, wymusza ciagte
dostosowywanie podazy i cen dla zrownowazenia rynku. W krotkich okresach na rynkach moga
zachodzi¢ ograniczone zmiany, w diugim odwrotnie — mogg zmienic si¢ niemal wszystkie wa-
runki.

Mozna spotkac opinie, ze poziom cen, zwlaszcza w $rednim 1 dtugim okresie, zalezy od tego,
czy dany sektor jest w fazie rozwoju, stabilizacji czy schytku (Technical analysis... 1978; Bird
1990). W fazie rozwoju duzy 1 rosnacy popyty wymaga zbilansowania nowymi zrédtami. Przyj-
mujac, ze zawsze jako pierwsze eksploatuje sig najtansze ztoza, nowe moce produkcyjne powinny
by¢ zatem drozsze. Jednak duzy popyt 1 wysokie ceny sprawiaja, ze eksploatacja tych z16z jest
atrakcyjna i przyciaga inwestordw. W fazie stabilizacji popyt jest zrdwnowazony podaza, nie ma
zachet do eksploatacji nowych zt6z, a zatem zaréwno koszty, jak i1 ceny nie zmieniaja sig. Przy
malejacym popycie zrodia o najwyzszych kosztach (cenach) nie znajduja odbiorcow 1 muszg
by¢ zlikwidowane. Ceny zatem spadaja 1 obniza sig koszt marginalny sektora (najdrozszego pro-
ducenta). Takie dostosowania zachodza w dtugim terminie, a ich sita sprawczg jest popyt. Elas-
tyczno$¢ podazy jest tu dos¢ wysoka, a ceny wegla nie powinny rosna¢ w szybkim tempie. Nieco
inaczej jest przy rozpatrywaniu krotkich okresow. Powszechnie uwaza sig, ze elastycznos¢ ce-
nowa zardwno podazy, jak i popytu s mate dla sektor6w wydobycia i uzytkowania surowcow mi-
neralnych (Technical analysis...1978; A study... 1976). Powodem jest dlugi czas niezbedny do
uruchomienia eksploatacji nowego ztoza lub zmiany technologii z uzytkowania jednego surowca
na inny. Z tego powodu w krotkim okresie ceny surowcow, w tym i wegla, moga podlegac duzym
zmianom. W USA w nastgpstwie embarga na dostawy ropy naftowej w 1973 roku ceny wegla na
rynku spot wzrosty 0 200% 1 o0 50% w kontraktach dtugoterminowych (A study... 1976). Spotyka
sig takze opinie o wysokiej elastycznosci podazy (Barth 1974). Wydaje sig, ze elastycznos¢ ta za-
lezy od stopnia wykorzystania mocy produkcyjnych kopaln. W sytuacji ich nadmiaru wzrost po-
pytu spowoduje ich wigksze wykorzystanie, a wzrost cen — o ile nastapi — bedzie niewielki.
W takiej sytuacji jest teraz polskie gornictwo, ktore wykorzystuje okoto 80% swoich mocy pro-
dukcyjnych.

2.5. Pozycja przetargowa

Pozycje przetargowa czy sil¢ rynkowa producenta lub kupujacego determinuje wiele czyn-
nikow, z ktorych wigkszos¢ byla oméwiona poprzednio. W przypadku konkretnego kontraktu
o mozliwosciach negocjacji, a wtasciwie obnizania ceny, decyduje réznica migdzy negocjowang
ceng a kosztami oferenta odniesiona do kosztéw $rednich branzy lub potencjalnych konkurentow.
Im réznica wigksza (in plus), tym wigksze mozliwosci obnizenia ceny przy utrzymaniu zysku. Je-
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§li z kolei producent oczekuje wiekszych zyskow w przysztosci (np. wskutek obnizenia kosztow),
moze obnizy¢ swa krotkoterminowa marze zysku w nadziei, ze w przysztosci odzyska utracone
korzysci. Takie dzialanie ma uzasadnienie dla utrzymania swej pozycji (udziatu) na rynku. Pro-
ducent o duzym udziale moze oferowa¢ duze kontrakty przy niskim marginesie zysku. Wobec
braku informacji o kosztach i szczegétach kontraktow praktycznie tylko udziat w rynku jest po-
wszechnie dostepna miara pozycji przetargowej danego producenta.

Nie bez znaczenia jest takze pozycja przetargowa kupujacego. Wynika ona z udziatu kosztow
wegla w kosztach catkowitych, wartosci dodanej kreowanej przez kupujacego oraz jego pozycji
na rynku swoich produktéw. Niski udziat kosztoéw wegla powoduje, ze kupujacy nie odczuje na-
wet znaczacych zmian jego cen. Podobnie, jesli kupujacy uzywa kupowanego produktu do wyro-
béw o wysokim stopniu przetworzenia (duza warto$¢ dodana w stosunku do ceny surowca), to tez
nie bedzie wrazliwy na zmiany jego ceny. Wreszcie mozna zauwazy¢, ze dla sprzedajacego ko-
rzystniejszy jest kupujacy o silnej pozycji na rynku (monopolista), gdyz moze ,,przerzucic” zwig-
kszone koszty surowca na swoje produkty koncowe.

Poruszone w niniejszym rozdziale problemy tworza ogélne warunki rynkowe formowania cen
wegla kamiennego 1 brunatnego. Sa to czynniki, ktore okreslaja skalg cen w sensie przedziatu ich
racjonalnych wartosci.

3. Struktury rynkéw wegla w Polsce

Rynki wegla w Polsce mozna klasyfikowa¢ pod wzgledem jego typu (rynek wegla energety-
cznego, koksowego), jakosci wegla (zawartosci popiotu, siarki itp.), geograficznym (przestrzennym,
regionalnym) lub wreszcie charakterystyk odbiorcow. Pierwsze trzy grupy kryteriow okres$laja rynki
specyficzne — dla konkretnych warunkéw. Moze by¢ jeden lub kilku producentéw wegla o okres-
lonej jakosci, tak samo w regionie moze by¢ od jednego do kilku sprzedawcow wegla. Trudno tu
o uogolnienia. Dalej rozwaza sig tylko ostatnie z wymienionych kryteriéw — grupy odbiorcow. Mo-
zna ustali¢ kilka kryteriow klasyfikacji rynkow, niemniej tu interesujace sa struktury rynku i dlatego
przyjmie si¢ kryteria wyzej wspominane. Liczba podmiotow rynku, bariery wejscia 1 dostepno$¢ in-
formacji kaza wyr6zni¢ co najmniej dwie grupy rynkow wegla. Pierwsza to rynki wegla dla drob-
nych odbiorcow, gldwnie gospodarstw domowych i matych przedsigbiorstw. Liczba sprzedajacych
jest bardzo duza, cho¢ moze sig zdarzy¢, ze w pewnym regionie jest ich kilku czy nawet jeden. Nie
ma wysokich barier wejscia na rynek, bo niemal kazdy moze zakupié wegiel w kopalni, przewiez¢
1 sprzeda¢. Nawet brak srodka transportu nie jest przeszkoda, konieczne jest jedynie zainwestowanie
w zakup wegla. Informacja o cenach jest dostgpna, mozna jg uzyska¢ w punktach sprzedazy czy
u konkretnego sprzedawcy. Rynki takie beda bliskie typowi konkurencji doskonate;.

Inaczej wyglada rynek dla duzych odbiorcow, przede wszystkim elektrowni i koksowni. Tu-
taj, wobec ograniczenia handlu do spotek weglowych liczba sprzedajacych wynosi kilka—kilka-
nascie (tyle ile spotek i pojedynczych kopaln). Liczba kupujacych tez jest ograniczona, szczegol-
nie w przypadku koksowni. Istnieja bariery wejscia na rynek, nie kazdy moze zainwestowaé w za-
kup duzych partii wegla, nie kazdy moze staé sig¢ posrednikiem®. Poniewaz ceny ustalane sa

? Ministerstwo Gospodarki wprowadzito swego czasu nakaz sprzedazy wegla do clcktrowni bez posrednikow.
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w drodze negocjacji i stanowia zazwyczaj tajemnicg handlowa, informacje o nich nie sa po-
wszechnie dostgpne. Rynki te beda zatem miaty strukturg bliska oligopolistycznej. Na swiecie
rynki wegla sa najczesciej typu oligopolistycznego, jedynie w USA i Wenezueli mamy do czy-
nienia z rynkami konkurencyjnymi. Réwniez rynek migdzynarodowy jest uwazany za bliski
oligopolistycznemu (Kolstadt 1989; Graham i in. 1999).

Nalezy takze zauwazy¢, ze kopalnia wegla brunatnego jest dla elektrowni monopolista, a elek-
trownia dla kopalni monopsonista. Bariera ekonomiczna, wysokie koszty transportu powstrzy-
mujga szersza wymiang tego dobra. W takim przypadku mozna wyznaczy¢ jedynie zakres efek-
tywnych cen wegla brunatnego'?. Cena powinna by¢ wyznaczona w toku negocjacji, a jej wyso-
kos¢ bedzie zalezna od pozycji przetargowej oraz sprawnosci w negocjacjach kazdej ze stron.

4. Metody ustalania cen wegla

Przedsiebiorca sprzedajacy wegiel czy regulator majacy ustali¢ ich poziom musi wzia¢ pod
uwage wiele czynnikow, ktore determinuja wybor racjonalnego poziomu cen wegla. Ich cele sa jed-
nak rézne. Regulator bedzie preferowal ceny efektywne z punktu widzenia catej gospodarki, ochrony
producentéw lub konsumentow. Przedsigbiorca bedzie wybierat ceny dajace najwieksze korzysci
jego firmie (zyski krétko- lub dlugoterminowe, udziat w rynku, itp.). Wiele z tych przestanek
przeklada si¢ na metody ustalania poziomu cen. Ponizej analizowane beda przestanki ekonomiczne,
ktorymi kierowac sig bedzie przede wszystkim regulator, ale takze przedsigbiorca. Inne problemy
wynikajace z zagadnien zarzadzania, a takze ceny jako instrumentu marketingu, nie sa specyficzne
dla wegla kamiennego i sa przedmiotem opracowan z dziedziny zarzadzania i marketingu''.

W ponizszych wywodach ograniczono si¢ do ogdlnie rozumianego poziomu cen, nie wcho-
dzac w zaleznosci cen od jakosci wegla.

Dla regulatora wazny jest wybor, czy ustala sig¢ ceny na poziomie pojedynczych przedsig-
biorstw (tak jak to jest np. dla elektroenergetyki) czy na poziomie calej branzy. Jesli jest to poziom
przedsigbiorstwa, wystarczy wybra¢ jedna z dalej omdwionych metod. Oznacza to praktycznie
wybranie odrgbnych cen dla kazdego z przedsigbiorstw. Jest to uzasadnione dla przedsigbiorstw
monopolistycznych (w skali kraju lub lokalnych), albo gdy istnieje jeden odbiorca (monopsoni-
sta), ktory jest posrednikiem i ustala ceny dla odbiorcow koncowych. Tak jest na przyktad w re-
gulowanym obrocie energia elektryczna, gdy elektrownie sprzedaja energi¢ do jednej firmy
posredniczacej'2. Trudno wyobrazi¢ sobie taka sytuacje dla wegla kamiennego, konieczne byloby
wprowadzenie monopolu na obrét weglem. Bez regulowanej dystrybucji odbiorcy wybieraliby
najtansze zrodio wegla, a te o najwyzszych kosztach skazane bytyby (w dlugim terminie) na ban-
kructwo, mimo stosowania cen ustalonych przez regulatora.

Dla regulacji catej branzy ustala si¢ jedng ceng na produkty i wszystkie jej przedsiebiorstwa sa
zobowiazane do ich stosowania. Podstawa ich ustalania mogg by¢ koszty §rednie lub producenta

' Mctodg oszacowania racjonalnego zakresu cen dla rynku monopolista—monopsonista (ang. bilateral monoply) mo-
zna znalcz¢ w pracy Koutsoiannis (1993).

"' Patrz na przyktad Simon 1996.

"2 Tak byto do nicdawna w Polsce, gdzic praktycznic jedynym odbiorca cnergii clcktryczncj byty Polskic Sicci Elek-
trocnergetyczne SA, ktére odsprzecdawaly ja lokalnym dystrybutorom.
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najdrozszego (marginalnego). Wariant kosztow $rednich zostanie oméwiony ponizej. Oparcie
cen na kosztach producenta marginalnego ma tg wadg, ze nie stwarza dla niego zachgty do obniza-
nia kosztoéw, a pozostatym gwarantuje zyski. Moze tez stymulowac rozbudowg tych przedsig-
biorstw, ktdre nie bylyby efektywne w warunkach braku regulacji.

Bez watpienia cena optymalna czy efektywna powinna pozwala¢ producentowi na funkcjono-
wanie w dlugim okresie. Kupujacy nie sa zainteresowani zanizaniem cen, poszukuja dostawcy so-
lidnego i wymagajacego cen na poziomie, ktory sa w stanie zaakceptowaé. Ceny zbyt niskie
mogtyby doprowadzié¢ producenta do upadku, co moze sig okaza¢ niekorzystne réwniez dla od-
biorcow. Inny dostawca moze by¢ drozszy, a w skrajnym przypadku upadna wszyscy dostawcy
okreslonego dobra, co moze wymagaé od dotychczasowych odbiorcéw zmiany technologii. Ta-
kie procesy sa wiasciwe dla dynamicznej gospodarki, ale zachodza w dtugim okresie. Powszech-
nie znanym przyktadem jest przej$cie z drewna jako paliwa na wegiel.

4.1. Koszty jako podstawa okreSlania poziomu cen

Systemy okre$lania cen opierajg si¢ generalnie na poziomie kosztéw, ale oczywistym pyta-
niem jest, jakie to powinny by¢ koszty. Powszechnie uzywa sig pojgcia ,koszty uzasadnione”,
przy czym nie jest ono uzywane w mikroekonomii. Tu postugiwa¢ si¢ bgdziemy pojeciem kosztu
ekonomicznego, ktéry wedtug definicji jest suma kosztow zuzytych srodkow produkeji liczonych
wedtug ich kosztow alternatywnych'®. Mozna tu jeszcze dodaé, ze zuzycie tych srodkow pro-
dukcji powinno réwniez odpowiadac ilo§ciom wynikajacym z rezimow stosowanych technologii.
Ma to znaczenie dla kosztow wegla kamiennego w Polsce, ktdrego produkcja nie wymaga tak du-
zego zatrudnienia. Takie podejscie wyklucza rowniez ujgcie w kosztach zwyktego marnotraw-
stwa. Koszt alternatywny kapitatu obejmuje zyski, jakie mozna osiggna¢ inwestujac w inne przed-
siewziecia. Konsekwencja jest wlaczenie do kosztu ekonomicznego zysku z kapitatu, czyli koszt
ekonomiczny obejmuje zysk na §rednim poziomie osiaganym w danej branzy lub gospodarce.

Kategoria kosztow ekonomicznych w dalszym ciagu pozostanie jednak pewnym pojeciem
teoretycznym, ich oszacowanie jest zajgciem pracochtonnym, wymagajacych wyznaczania ko-
sztow alternatywnych dobr, ustalania szeregu norm technicznych, organizacyjnych itp. Sg one
trudne dla ustalenia szczegélnie przypadku gornictwa, tak silnie zaleznego od warunkow natural-
nych.

Koszty biezace nie powinny by¢ podstawg dla ustalania cen dla tych przemystow, gdzie wy-
magane sa okresowe inwestycje o znacznych nakladach. Tak jest w przemystach mineralnych,
gdzie w pewnych odstepach czasu dokonuje si¢ uruchamiania nowych pozioméw, nowych od-
krywek, budowy szybow itp. W okresie inwestowania kopalnia ponosi duze naktady, ktore gdyby
zostaty przeniesione na cene bezposrednio 1 w tym samym czasie co inwestycja, spowodowatyby
duzy wzrost cen. Odbiorcy zmuszeni byliby je akceptowac albo zmienia¢ dostawceg, ewentualnie
technologig na taka, ktore nie wymaga danego surowca. Po okresie inwestowania cena spadatby
do poziomu zblizonego do tego sprzed inwestycji. Konsumenci raz ptaciliby wysokie ceny, raz ni-

"* Oméwienic kosztéow ckonomicznych znalezé mozna w pracy Begga (1993), szacowanic kosztow alternatywny-
ch—dual- nych (shadow prices) opisano migdzy innymi w pracy Squire, Tak (1975).
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skie, wlasciwie bez zadnej widocznej (z ich strony) przyczyny. W okresie inwestowania decyzje
odbiorcow bylyby zatem nieracjonalne, bo praktycznie cena dobra w diugim okresie zmienia sie
nieznacznie. Dlatego ceny surowcoéw mineralnych powinny pokrywacé koszt liczony dla dtugiego
okresu, a z teorii ekonomii wiadomo, ze powinien by¢ to tzw. dlugookresowy koszt marginalny.
Koszt ten wedtug teorii ekonomii réwna sig kosztowi Sredniemu, jednak i tu przyjmuje sig sta-
tyczno$¢ kosztow catkowitych. Dla firm obciazonych relatywnie duzym majatkiem trwalym i du-
zymi naktadami inwestycyjnymi postuluje si¢ stosowanie tzw. §rednich kosztéw przyrostu
(average incremenrtal cost) jako miary dlugookresowego kosztu marginalnego. Jest on uzasad-
niony dla takich firm, jak przedsigbiorstwa eksploatujace surowce minerale, elektrownie, systemy
wodociggowe.

4.2. Formuly okreflania poziomu cen wegla kamiennego

Dla wegla kamiennego rekomenduje sig kilka podstawowych metod ustalania cen:
4 ceny wedtug kosztu $redniego,

4 ceny wedlug kosztu marginalnego diugoterminowego,
4 ceny parytetowe'4,
4 ceny wyznaczane wedlug zasady efektywnosci kupujacego (net back).

Powyzsza lista nie wyczerpuje wszystkich mozliwych metod ustalania cen, niemniej daje pe-
wien obraz najwazniejszych i najczgsciej stosowanych. Zasady te, nalezy to podkresli¢, moga by¢
stosowane zardwno przez regulatora, jak i przedsigbiorstwa sprzedajace i1 kupujace wegiel. Beda
- sie nimi kierowali sprzedajacy i kupujacy wegiel na rynkach typu oligopol-oligopson, gdzie jak
wspomniano nie mozna oczekiwacé, Ze to rynek ustali ceny. Przy tym polityki te mozna stosowaé
jako pewne kombinacje, to znaczy stosowac¢ dwie lub wigcej jednoczesnie.

4.2.1. Koszt Sredni jako podstawa wyznaczania cen

Koszt $redni pozyskania wegla jest ta metoda ustalania cen wegla, ktéra ma najwigcej zwo-
lennikow. Cena jest wyznaczona jako koszt §redni plus pewien zysk, ktéry ma zapewni¢ utrzyma-
nie zdolnoéci produkcyjnych firm. W PRL ceny wegla, przynajmniej w deklaracjach, byty
ustalane wlasnie na poziomie cen $rednich branzy. System ,,przekrojowy”, to jest rednia z bran-
zy, bywa uzupeiniany lub zastepowany systemem ,,Sredniej czasowej” ustalonej na bazie danych
historycznych. Oba systemy maja wiele wad. Przede wszystkim w tych firmach, ktére maja kosz-
ty rézne od $redniej nie stwarzaja zachety do obnizania kosztow. Przedsigbiorstwa o kosztach wyz-
szych maja straty ,,usprawiedliwione” cenami nizszymi od kosztow, te o kosztach nizszych nie
maja zachety do obnizki kosztéw, cena gwarantuje im bowiem zyski. Wrgcz istnieje zacheta do
wzrostu kosztow, bo ten przekiada sig na ceng i wyzszy zysk (ustalany zazwyczaj w stosunku do
kosztow $rednich). Systemy takie reguluja ceny loco kopalnia (ceny producentéw), albo ustalaja

"W pracy ,,Domestic coal...” (1985) nazwano to border pricing, co w zasadzie nalezatoby rozumieé jako parytet im-
portowy, poniewaz jednak ceny wegla moga by¢ réwnicz odnoszone do cen innych produktéw, przyjgto tu rozszerzajaca
interpretacjg tej grupy metod szacowania cen.
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ceny dostaw. Te ostatnie bywaja takie same w catym kraju i przez to nie stwarzaja zachet do
lokowania odbiorcéw blisko zrédet wegla'®. Oczywiécie mozna stosowa¢ pewne wyrafinowane
systemy, regulujace ceny kazdego z przedsigbiorstw (loco kopalnia), tak aby zwrécic poniesione
koszty i wlaczajace ustalony zwrot kapitatu, jednak i te maja wady. Nie stwarzaja zachgty do roz-
woju tych firm, ktére maja niskie koszty, a takze nie powstrzymuja przed nieefektywnymi inwes-
tycjami. Jesli mozna zainwestowaé w nowa kopalnig Jub zwigkszenie mocy produkcyjnych majac
gwarancje zwrotu kapitatu, to inwestycje takie beda prowadzone nawet jesli alternatywne zrodta
(import) beda tafisze. Systemy takie mozna uzupetnia¢ o badanie norm, wyznaczanie standardow
efektywnosci, lecz wymaga to ich ciagtej kontroli i aktualizacji.

Ceny $rednie, jesli bedg ustalone niezaleznie od charakterystyk popytu, doprowadzaja do sil-
nej nierdwnowagi rynkowej. Zbyt niskie zwigkszaja popyt (typowy przyktad ceny wegla w PRL)
i powoduja nieracjonalne wykorzystanie surowca i brak substytuowania bardziej efektywnymi
paliwami. Ceny zbyt wysokie (co jest raczej niespotykane) spowoduja obnizenie popytu i stoso-
wanie paliw mniej efektywnych.

System oparty na cenach srednich ma niewatpliwie tg zalete, ze jest prosty i zapewnia prze-
trwanie rodzimych producentéw.

4.2.2. Ceny wedlug kosztu marginalnego dlugookresowego

Koszt marginalny jest rowny przyrostowi kosztow catkowitych przy wzroécie produkcji o jed-
nostke (pochodna funkcji kosztu catkowitego). Tg definicjg nalezy jeszcze odnies¢ do rozwa-
zanego okresu. Dla warunkow krotkoterminowych koszt marginalny jest praktycznie rowny
kosztom zmiennym, tylko one zmieniajg si¢ przy wzroscie produkcji 1 innych warunkach nie-
zmiennych. Dla biezacych potrzeb funkcjonowania przedsigbiorstwa wystarczy pokry¢ cena jego
koszty zmienne. Dla warunkéw dtugoterminowych konieczne jest pokrycie wszystkich kosztow,
a koszt marginalny jest rowny kosztowi $redniemu'®. Tyle méwig podreczniki mikroekonomii.
Jednak dla celow ustalania cen konieczne jest wyznaczenie warto$ci tych kosztéw (ekonomi-
cznych). Mozna oprze¢ si¢ na danych historycznych lub — jak wczeséniej zaznaczono — ko-
nieczne jest pewne spojrzenie w przyszios¢. Wowczas koszt marginalny musi uwzgledniaé
przyszte naktady inwestycyjne. Przy ustalaniu cen trzeba pamigta¢ nie tylko o biezacych kosztach
(krotkookresowych kosztach marginalnych), ale i konieczno$ci utrzymania 1 ewentualnej roz-
budowy zdolnosci produkcyjnych. W ditugookresowych kosztach marginalnych mozna wyréznié
dwa sktadniki: krotkookresowy koszt marginalny oraz koszty rozbudowy i utrzymania zdolnosci
produkcyjnych. Razem daja one wtasnie koszt Sredni dtugoterminowy. Naktady inwestycyjne na-
lezy rozlozy¢ na dlugi okres, do czasu przewidywanej nastepnej inwestycji lub do konca fun-
kcjonowania przedsigbiorstwa gorniczego. Takie podejécie daje stabilizacje poziomu cen i przy-
chodéw, co jest istotne zaréwno dla konsumentow, jak i producentéw. Ceny oparte na takim od-
wzorowaniu kosztow daja wlasciwe sygnaty dotyczace uzytkowania, produkcji i inwestowania.

'3 Taki systcm obowiazywat w PRL, alc przy tym okoto 30% wegla konsumowat region Gornego Slaska.
'* Szczegotowe wyjasnicnic tych warunkéw mozna znalezé w wiclu podrgeznikach mikroeckonomii np. Laidler, Es-
trin 1991; Varian 1995.
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Do wyznaczenia kosztu marginalnego mozna postuzy¢ si¢ kilkoma formutami, ktore zostaty
opracowane dla potrzeb regulacji monopoli naturalnych!”. Samo obliczenie dtugoterminowych
kosztéw marginalnych nie jest tatwe. Nalezy zna¢ przyszie koszty, naktady inwestycyjne oraz
produkcje. Odpowiednie formuly pozwalaja wyznaczy¢ $redni zdyskontowany koszt jednostko-
wy lub $redni jednostkowy koszt przyrostu zdolnosci produkcyjnej. Na potrzeby przemystu we-
glowego preferowane sa metody oparte na rachunku dyskonta obecnych i przysztych kosztow
biezacych i1 inwestycyjnych.

Koszt sredni dlugookresowy mozna wyznaczy¢ z formuty:

T

DK +1)-(1+1)™

LMRC" = =
Z Q- -(1+n™
t=1
gdzie: LRMC* — dtugookresowy koszt marginalny wyznaczony jako dlugookresowy koszt éredni,

t — indeks jednostki czasu (roku),
T — liczba analizowanych lat lub okres funkcjonowania przedsiebiorstwa,
K? — catkowite koszty operacyjne (biezace) w roku t,
I — naklady inwestycyjne w roku t,
r — stopa dyskonta,
Q — wielko$¢ produkcji w roku t.

Jak widac, jest to iloraz zdyskontowanych kosztow biezacych oraz nakladéw inwestycyjnych
1zdyskontowanej produkcji. Stopa dyskonta jest tu wyznaczana na podstawie zwrotu z alternaty-
wnych inwestycji lub przyjmowana jako tzw. socjalna stopa dyskonta odwzorowujaca warto$é
konsumpcji dobr (przyrody) w stosunku do pozostawienia ich dla pozniejszego wykorzystania.

Nalezy tu przypomnie¢, ze taka formula byla na przetomie lat siedemdziesiatych i osiemdzie-
siatych stosowana w Polsce do szacowania kosztoéw pozyskania paliw i energii (Solifiski i in. 1981).

W obliczeniach bazujacych na kosztach przyrostu stosowa¢ mozna kilka formut odnoszacych
koszty do stosunkowo krétkich okreséw. W pracy Saundersa (1977) podano kilka metod roz-
nicujac je pod wzgledem metodologicznym na ,.ksiazkowe’ koszty marginalne (LRMCE), , ksiaz-
kowe” koszty przyrostu (ICE), wartos¢ biezaca kosztow przyrostu (PVIC) i srednie koszty przy-
rostu (AIC).

Koszty marginalne wedtug podrgcznikéw ekonomii powinny by¢ obliczane jako:

K¢ -K? 1l
LRM Cti — t+ t + t
Qm _'Qt Qn»l - Ql
gdzie: r — stopa zwrotu kapitahu (capital recovery factor) rtowna zwrotowi wymaganemu do spta-

cenia jednostkowego (1 z4, 1 USD...) kredytu w okresie eksploatacji inwestycji (czyli do
Ii(1+i)

konca jej ,,zycia™) przy zastosowaniu procentu skiadanego: r = s T
+1)" —

" Obszemy przeglad i dyskusjc tych metod mozna znalezé w pracy Saundersa i in. (1977).
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1 — nakfady inwestycyjne,
i — oprocentowanie kapitatu (alternatywnych inwestycji),
n — okres eksploatacji inwestycji, dlugo$¢ ,,zycia”.

Jak widag, jest to formutla obliczajaca (Sredni) przyrost kosztow catkowitych (na jednostke
przyrostu zdolnosci produkcyjnych), przy czym pierwszy sktadnik jest kosztem marginalnym kr-
otkookresowym, a drugi kosztem przyrostu zdolnosci produkcyjnej.

Przy obliczaniu kosztéw przyrostu (ICE) wedtug przyjetych ,ksiazkowych” metod stosuje sig
wzor analogiczny do poprzedniego z ta zmiana, ze uwzgledniane sg tylko ,,duze” naktady inwestycyj-
ne, zwiekszajace (istotnie) zdolnosci produkcyjne, agregujac z nimi pozostate. W ten sposob tworzy
sie szereg okresowo ponoszonych nakladow, a koszty marginalne oblicza si¢ dla danego roku,
uwzgledniajac te zagregowane naktady inwestycyjne (pakiet), ktére nalezy do danego roku przypi-
sac. Jesli dany pakiet dotyczy lat t; — t,, to koszty marginalne dla tego okresu oblicza sig ze wzoru:

Ky -K? 5 1l

IC; = :
QM —Qr Q‘z _Ql,

Vit <t<t

[N]

gdzie: j — indeks (kolejny numer) pakietu inwestycyjnego.

Dla lat przypisanych j-temu pakietowi inwestycji koszt zdolnosci produkcyjnej pozostaje
staty, zmienia¢ si¢ moga koszty biezace. Zazwyczaj inwestycja wiodaca w danym pakiecie bedzie
realizowana w pierwszych latach przypisanego jej okresowi. W pozostalych latach okresu bgdzie
»splacana”, az do jego konca. Kolejny pakiet rozpocznie sig nastgpng ,,duzg” inwestycja. Czg-
sto$¢ tych inwestycji bedzie zalezna od potrzeb 1 mozliwosci finansowych przedsigbiorstwa.

Kolejna formuta to obliczenie wartosci biezacej kosztow przyrostu (PVIC). Podobnie jak
w poprzedniej definicji uwzgledniaja one naktady inwestycyjne poniesione w pewnym ograni-
czonym okresie, to jest w roku m. Zaktada sig, ze taka inwestycja ma okres splacania (eksploa-
tacji) 30 lat, a przedsigbiorstwo wymaga potem kolejnych naktadow:

(KS-I _Kf) )+ Im — I'm + Ir.n+29 _ Il:n+29
(1+ l)m_l (1+ l)mH_l (1+ 1)"“29" (1+ 1)m+30—:

Qt+l - Ql

PVIC, =

gdzie: I, — naklady inwestycyjne w roku m..

Wreszcie ostania z przytoczonych definicji to §redni koszt przyrostu (AIC — average incre-
mental cost) obliczany dla pewne;j liczby lat poczawszy od roku, dla ktérego szacujemy ten koszt:

L Kgx _'K:O +Iui-1
ZP ) }

ALG = {1a-gyt

Y L[Qu-Q)
(1+1)

23



gdzie: t — indeks lat przyjetych do szacowania kosztu,
T — liczba lat przyjgtych do szacowania kosztu.

Definicja ta jest polecana przez ekonomistéw Banku Swiatowego jako najlepsza dla szacowa-
nia kosztu marginalnego dlugookresowego migdzy innymi dla producentéw wegla (Domestic
coal.... 1985).

Liczba lat przyjeta do obliczania cen jest zalezna od sytuacji konkretnego producenta. Naj-
mniejsza bedzie obejmowala okres do kolejnej wigkszej inwestycji, najwigksza oczekiwang licz-
be lat funkcjonowania przedsiebiorstwa. Nalezy przy tym pamigta¢, ze czynnik (1+i)™ ma
warto$¢ okoto 0,1 dla stopy (i) 10% i 25 lat. Zatem inwestycje ponoszone w latach odlegtych maja
coraz mniejszy wplyw na wynik obliczen.

Stosowanie kosztu marginalnego dlugookresowego jako podstawy ustalania cen (przez przed-
sigbiorstwo lub regulatora) jest najkorzystniejszym systemem ustalania cen na poziomie przed-
sigbiorstwa. Przedsigbiorcy maja zachete do rozwoju, koszty (dtugoterminowe) beda pokryte
przez dochody. Poniewaz ceny odzwierciedlaja koszty pozyskania, odbiorcy maja wiasciwe sy-
gnaly dotyczace efektywnosci wykorzystania tego a nie innego surowca. Ewentualne substytuty
stang si¢ konkurencyjne, jesli bgda realnie tansze. Wreszcie ceny takie, wobec powyzszych
przestanek, beda rownowazyly rynek.

Nalezy jednak zauwazy¢, ze koszty i ceny s wspotzalezne i mechanizm kreowania cen przez
koszty nie jest jednokierunkowy. Relatywnie niskie ceny (w stosunku do kosztéw) stwarzajg za-
grozenie dla zyskow 1 wymuszaja dziatania zmierzajace do redukcji kosztéw i poprawy efektywno-
sci produkcji. Odwrotnie, ceny wysokie powoduja, ze zarzady nie zwracajg uwagi na koszty, co
moze prowadzi¢ do pewnego mammotrawstwa. Okres wysokich cen jest takze okazja do ,,0dzysku”
kosztow kapitahu, jesli weze$niej nie byto to mozliwe z powodu niskich cen. Jednocze$nie wysokie ce-
ny wegla czynia inne paliwa bardziej konkurencyjnymi i w dlugim okresie zmniejszajg popyt na wegiel.

Z omdéwionych metod szacowania kosztow marginalnych dtugookresowych w warunkach
Polski nalezaloby wybra¢ metodg pierwsza, czyli koszt sredni dtugookresowy. Pozostate metody
majq t¢ wadg, ze przy braku znaczacego wzrostu zdolnosci wydobywezych wyliczony koszt bg-
dzie bardzo duzy. W praktyce wiele inwestycji w kopalniach wegla kamiennego czy brunatnego
nie stuzy wzrostowi zdolnos$ci produkcyjnej, a zaledwie jej utrzymaniu (odtwarzaniu). Stad me-
toda odnoszaca koszty do poziomu produkcji wydaje sig bardziej racjonalna.

4.3. Wyznaczanie cen na podstawie efektywnos$ci kupujgcego (netback)

Powyzej podane formuty méwity o wyznaczaniu poziomu cen z punktu widzenia producen-
ta—sprzedajacego. Wyznaczaja one minimalng akceptowalng ceng, ktéra gwarantuje funkcjono-
wanie producenta w dtugim terminie. Rowniez kupujacy ma ograniczenia, ktore wynikaja z jego
kosztow 1 uzyskiwanych dochodéw. Te z kolei wyznaczaja maksymalng warto§é, jaka kupujacy
moze zaptaci¢ za kupowane dobro. Poziom ten wylicza si¢ z ogdlnej formuty:

_ Rl _Kb'l

pw.l Qw‘l
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gdzie: pw, — maksymalna cena dobra w jaka moze zaptaci¢ kupujacy,

R, —- catkowity dochdd kupujacego w okresie t,

Koy  — koszty catkowite kupujacego bez kosztéw zakupu dobra, dla ktérego wylicza sig ceng
maksymalna,

Qw: — zuzycie catkowite dobra w w okresie t.

Formuta ta w terminologii anglosaskiej nosi nazweg netback, i oznacza szacowanie wartosci li-
czonej ,,0d tylu”, netto okreslone koszty. Moze by¢ bardziej rozbudowana w przypadku przed-
sigbiorstwa produkujacego wigcej niz jeden wyrdb lub zuzywajacego wiele produktow o koszcie
zakupu istotnie wplywajacym na koszty produkcji. Zasada ta byta stosowana do wyznaczania cen
na ropg naftowa dla rafinerii w potowie lat osiemdziesiatych (Mabro 1987). W przypadku ropy
zastosowanie tej formuly napotyka na pewne trudno$ci. Dla sprzedajacego ropg nie sg znane
szczegOlowe ceny uzyskiwane z jej przerobu. Istniejg pewne przesunigcia czasowe miedzy sprze-
daza ropy a sprzedaza produktéw jej rafinacji. Wreszcie kazda rafineria ma sobie wasciwe zuzy-
cie ropy na jednostke produktu finalnego, zazwyczaj nieznane sprzedajacemu ropg. Generalnie
metoda ta nie sprawdzita si¢ w przypadku ropy naftowej jako podstawowa metoda regulacji cen.
Nie zmienia to faktu, ze moze stuzy¢ do oszacowania maksymalnej ceny dobra. Dla wegla ka-
miennego formuta taka zostata w Polsce opracowana na bazie cen energii elektrycznej i kosztow
jej wytwarzania (Lorenz 1999). Wydaje sig, e stabilno$¢ cen energii elektrycznej oraz dosé tatwe
okreslanie wspotczynnikow zuzycia wegla moze sprawié, ze takie formuly beda w uzyciu. Autor
przy wykonywaniu jedne;j z prac badawczych natrafit na tego rodzaju formutg stosowana w elek-
trowni w przygotowaniach do negocjacji cen wegla.

4.4. Ceny parytetowe

Niemal kazde z dobr bedacych przedmiotem wymiany na rynku moze pochodzi¢ z kilku Zro-
det, krajowych lub importowych. Kazde moze by¢ sprzedane odbiorcom oferujacym rézne ceny
(np. krajowi i zagraniczni). Wigkszo§¢ posiada substytut, ktéry w pewnych warunkach moze je
zastapi¢. Wszystkie te czynniki tworza warunki ograniczajace ceny, a poziomy cen wyznaczone
na ich podstawie mozna nazwaé cenami parytetowymi. Ceny substytutéw lub débr importowa-
nych wyznaczaja gorna granicg ceny krajowe;j'®. Jej dolna granica moze wynikaé z ceny eksporto-
wej, jesli ceny krajowe beda nizsze sprzedawcy skieruja swoje produkty na rynki zagraniczne.
Ceny te tworzg zatem pewne przedziaty, w jakich moga si¢ zmienia¢ ceny dobr krajowych, a 1ch
przekroczenie spowoduje (w diugim terminie) istotne zmiany na rynku.

Po przekroczeniu ceny parytetu importowego i braku innych regulacji administracyjnych
(kwot importowych) odbiorcy zaczna kupowac dobra importowane. Nalezy tu jednak zwrécié .
uwage, ze niemal dla kazdego odbiorcy cena parytetowa jest inna. Wynika to z jego polozenia.
geograficznego, co ma wplyw na koszty transportu, wielkosci zakupéw, wymagan jako§ciowych
czyli czynnikow, ktére determinuja ceny negocjowane w kontraktach. Po przekroczeniu ceny pa-
rytetowej dobra substytucyjnego odbiorcy zmieniaja technologie wytwarzania débr lub ushug, tak
aby zuzywa¢ dobra tansze. Relacja ta jest jednak ztozona, gdyz oddziatuja tu i inne czynniki, jak

" Metodykg szacowania parytetu importowcgo cen wegla mozna znalezé w pracy Blaschke, Gawlik (1997).
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preferencje konsumentow, komfort uzytkowania, regulacje administracyjne itp. Dla wegla sa one
bardzo istotne. Limity emisji sklaniaja do wyboru paliw niskoemisyjnych. Z powodu komfortu
uzytkowania i niskiej ceny gaz ciekly wypiera wegiel z funkcji dostarczania ciepta dla przygoto-
wania positkoéw. Gaz ziemny lub olej opalowy czgsto zastgpuja wegiel w ogrzewaniu pomiesz-
czen, mimo ze ten ostatni daje najnizsze koszty ogrzewania. Trudno zatem méwi¢ o jednym pa-
rytecie substytucyjnym, jakakolwiek wyliczona warto§¢ bedzie tylko pewnym wskaznikiem
ekonomicznej efektywnos$ci wyboru tego lub innego paliwa.

Warto zwrdci¢ uwage, ze dla wegla brunatnego opracowano wersjg cennika opartg na pa-
rytecie substytucyjnym (energetycznym) wegla kamiennego energetycznego (Grudzinski 1999).

4.5. Ceny dwupoziomowe

Pewnym wynikiem funkcjonowania rynku wegla sa ceny dwupoziomowe (ang. two tier pri-
cing) (Domestic coal.... 1985). Dla tego samego gatunku wegla wystepuja wowczas dwie roz-
niace sie istotnie ceny. Obie wynikaja z innych przestanek albo sa ksztaltowane przez odrebne
rynki lub ich segmenty. Przyktadem sa ceny krajowe 1 eksportowe wegla w Polsce, rdznica sigga
niemal 100% (ok. 70 zt/t wegla eksportowanego loco kopalnie i ponad 130 zi/t wegla sprzedawa-
nego na rynku krajowym). Powodem jest oczywiscie wyznaczenie ceny wegla eksportowanego
na zasadzie netback, wychodzac z ceny sprzedazy wegla u importera. Nie jest to wyjatek, takie
same przypadki beda wystepowaty dla krajow o istotnych zasobach krajowych i rownoczesnie
-eksportujacych lub importujacych wegiel. W RPA ceny wegla eksportowanego sa duzo wyzsze
od marginalnych kosztéw pozyskania (Domestic coal... 1985). Producenci wegla nie sa zainte-
resowani sprzedaza dla odbiorcow krajowych, dla ktorych te ceny sa zbyt wysokie. Dlatego poli-
tyka rzadu RPA polega na ustaleniu cen krajowych na poziomie kosztéw marginalnych. Sprzedaz
wegla na rynku krajowym jest dzigki temu efektywna, ale producenci nie uzyskuja zyskéw nad-
zwyczajnych ze sprzedazy na rynku krajowym. Zazwyczaj regulacja taka jest potaczona z kwo-
towaniem importu lub eksportu. W RFN (lata osiemdziesiate) kwotowano import wegla
w wysokosci roznicy migdzy popytem krajowym a produkcja krajowa (Domestic coal... 1985).
W ten sposob drogi wegiel krajowy miat zapewnionych odbiorcéw, oczywiscie po cenie wyzszej
niz wegiel importowany.

4.6. Ceny gatunkéw wegla"

Poniewaz wegiel nie jest dobrem jednorodnym, rézne jego klasy jakosciowe musza mie¢ roz-
ne ceny. Nie oznacza to jednak, ze ta sama jakos¢ to taka sama cena, oczywiscie poza przypad-
kiem peinej regulacji cen. Zré6znicowanie cen wegla wynika z réznych kosztéw jego pozyskania
oraz z rdznej wartosci uzytkowej.

' Problem tych zalcznosci jest od lat przcdmiotem badan Zaktadu Ekonomiki i Badan Rynku Paliw i Energii IGSMIE
PAN i byt przedstawiony w licznych publikacjach, pewnc ich posumowanic mozna znalczé w pracach Lorenz (1999) oraz
Ozgi-Blaschke (1999).
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Gatunki wegla réznig sig kosztami produkcji, przede wszystkim z powodu réznic w technolo-
gii przerébki wegla. Mozna stosowac rozne metody okreslania tych kosztow. W Polsce proponuje
sie metode oparta na rozdziale kosztow wedlug réznych wskaznikow (Mokrzycki 1990). W $wie-
cie stosuje sie metody oparte na ,kluczu cenowym”, szacowaniu kosztéw jako réznic migdzy
kosztami zakladu o technologii nie wytwarzajacej danego wyrobu i zakladu produkujacego. Inna
metoda to szacowanie kosztow zaktadu produkujacego tylko jeden wyréb.

Metoda oparta na podziale kosztoéw wymaga szczegdtowej znajomoscei kosztow poszczegdlnych
stadiéw przerobki wegla. Poza tym jest stosunkowo prosta, cho¢ subiektywna, gdyz dobor kluczy
podziatu kosztow wyrdznianych stadioéw przerdbki nie jest oczywisty. Pozostaje problem, jakie maja
by¢ relacje miedzy tak wyznaczonymi kosztami a cenami produktow. W pracy Mokrzyckiego (1990)
wyliczono, ze koszt wegla grubego to okoto165% kosztu §redniego, koszt miatu niewzbogaconego
34%, a koszt wegla wzbogaconego moze siggaé 690% kosztu $redniego. Srednie ceny tych pro-
duktoéw maja proporcje 120 : 90 : 165. Wida¢ zatem, ze nie mozna tu mowic o statych proporcjach
miedzy kosztami i cenami. Ceny wegla zaleza takze od jego wartosci uzytkowych. Kazdy sprze-
dajacy powinien je tak ustalac¢, aby spemi¢ kryterium efektywnosci swojego przedsigbiorstwa, a nie-
koniecznie pokry¢ koszty (w koncu szacowane) kazdego z produktéw. Ponadto producent moze
dywersyfikowaé ceny w zaleznosci od segmentu rynku (Simon 1996), a jedynym kryterium
wiasciwego poziomu cen bgdzie dla niego efektywno$¢ wlasnego przedsigbiorstwa i sktonno$¢ kon-
sumentow do zaplacenia okreslonej ceny. Autor w wielu pracach dotyczacych rynku wegla stosuje
,klucz cenowy” jako podstawowa metode rozdziatu kosztéw na gatunki wegla?. Jest to sposéb bar-
dzo prosty i nie wymaga wielu danych ani ztozonych obliczen. Dla kazdego przedsigbiorstwa uzys-
kuje sie szacunki kosztéw gatunkow wegla w proporcjach odpowiadajacych ich cenom (rynkowym).
Jesli te ostatnie przyjac za miare ich wartosci uzytkowej, to podstawa do okreslania racjonalnych cen
(oszacowane koszty) ma takie wiasnie proporcje.

5. Wybér racjonalnego poziomu cen wegla kamiennego
w warunkach Polski

Powyzsze wywody mialy na celu ukazanie podstawowych warunkéw formowania ceny wegla
kamiennego. Ich wspoétdziatanie 1 wspoélzaleznos¢ jest na tyle zlozona, zZe za wyjatkiem nielicz-
nych szczegdlnych przypadkow nie mozna wyznaczy¢ analitycznie racjonalnego poziomu cen,
satysfakcjonujacego sprzedajacego i1 kupujacego. Wydaje sig przy tym, ze w przypadku spotek
sprzedajacych kilkanascie gatunkéw wegla kamiennego kilkudziesigciu odbiorcom z kilkunastu
galezi przemystu, nawet tam gdzie teoria mikroekonomii dawalyby pewne przestanki nie bytoby
celowe podejmowanie prob wyznaczenia cen. Ich wzajemne oddziatywania 1 dynamika zmian
rynkowych wymaga ciaglego dostosowywania cen do warunkéw rynku. Jedna transakcja o duzej
warto$ci lub mniejsza, ale o cenach znacznie odbiegajacych od innych stwarza szczegblne wa-
runki dla innych transakcji. Obie strony wymiany prowadzac negocjacje, kazda znajac swe szcze-
gotowe uwarunkowania, powinny doj$¢ do ceny, ktéra speinia warunki racjonalnosci w dane;j
sytuacji, ktéra jest do pewnego stopnia unikatowa.

»Patrz np. Suwata 1995.
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Sformutowane dotad metody okre$lania cen tworza przedziat, w ktérym powinna sig znalez¢
wynegocjowana cena, co zilustrowano na rysunku 1. Dynamika rynku powoduje, ze warunki te
nie sa stabilne, a w dtugim terminie ulegaja systematycznym zmianom. Moga sig one zmieniac
wraz ze zrostem ilo$ci wegla podlegajacego wymianie (Q) oraz w czasie (T). Rozne ilo$ci ozna-
czaja rozne ceny, co wynika z krzywych podazy i popytu. Z kolei, zdaniem autora, w najblizszym
czasie zajda zmiany popytu krajowego (maleje), a takze realnego parytetu importowego. Na ten
ostatni ztozy¢ sie mogg aprecjacja zlotego oraz relatywnie nizszy wzrost cen wegli na rynkach
Swiatowych.

P4

A
\ parytet importowy
2
L popyt
g cena net-back
Q
2 .
£ koszt marginalny
—_— dtugookresowy
v

parytet eksportowy

Q,T

Rys. 1. Zakresy wyboru racjonalnych cen wegla

Fig 1. Boundarics of rational coal price

Cena wegla krajowego jest od gory ograniczana wartosciami wynikajacymi z dwu elemen-
tow: konkurencyjnosci wegli z r6znych zrodet lub paliw alternatywnych oraz efektywnos$cia ku-
pujacych wegiel. Od dotu ceng ograniczaja przede wszystkim dtugoterminowe koszty marginalne
oraz cena wynikajaca z parytetu eksportowego. Ta ostania jest w Polsce znacznie ponizej kosztu
diugookresowego. Odniesienie do paliw substytucyjnych wnosi szeroki przedziat cen (inne pary-
tety), ktore sa konkurencyjne dla jednych paliw i absolutnie niekonkurencyjne w odniesieniu do
innych. Wymienione relacje sa konfrontowane w trakcie negocjacji 1 pozwalaja ustali¢ cene
bliska racjonalnej. Poziom ceny parytetu importowego (dla Gornego Slaska) jest obecnie dla wie-
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kszosci kopalh wyzszy od kosztu marginalnego dtugookresowego. Ustalenie minimalnej ceny
(Sredniej dla wszystkich gatunkéw wegli) na poziomie tego kosztu daje zatem spotce mozliwos¢
funkcjonowania w dtugim terminie. Sytuacja moze by¢ inna dla odbiorcow potozonych w poblizu
portéw morskich, gdzie istnieje mozliwo$¢ roztadunku duzych mas wegla i taniego transportu. Tu
cena wegla importowanego moze by¢ nizsza od ceny wegla krajowego.

Stosowanie jako podstawy wyznaczania cen diugoterminowego kosztu marginalnego jest
uzasadnione ekonomicznie tam, gdzie cena importowa jest wyzsza od kosztéw pozyskania w zré-
dtach krajowych, co odpowiada warunkom Polski. Jesli przy tym ceny eksportowe sa nizsze od
kosztow pozyskania, to mozna dla eksportu stosowaé odrebne ceny. Bedzie to przypadek systemu
cen dwupoziomowych. Jesli ceny eksportowe sa nizsze od kosztow §rednich, to nie musi to
oznaczac, ze eksport jest nieefektywny. Wszystko zalezy od kosztow zmiennych. Jesli sa one ni-
skie, a tak jest w przypadku wigkszosci polskich kopalf, to catkowity kosztu eksportu jest nizszy
niz dochody z tego tytutu?'.

Wynikiem negocjacji beda ceny, ktére mozna odniesé do okreslonych gatunkoéw jakoscio-
wych wegla. Dla jednego gatunku moga by¢ rozne, cho¢ powinny by¢ zblizone, gdyz wynikng
ze specyficznych warunkéw sprzedajacego i kupujacych. Zagadnienie to znane jako dywersyfika-
cja cen jest szeroko opisywane w literaturze przedmiotu (Simon 1996).

Dodatkowo nalezy zwrdci¢ uwage, ze wspomniane granice racjonalnych cen sa zalezne od
czasu oraz ilo$ci bgdacej przedmiotem negocjacji. W miarg uptywu czasu i sczerpywania zaso-
bow wegla jego cena moze, cho¢ nie musi, systematycznie wzrastaé. Dla zasobéw nieodnawial-
nych, o zasobach bliskich sczerpaniu, cena powinna wiaczy¢ réwniez tak zwana rente sczerpa-
nia®. Jest to rosngce w tempie rownym stopie dyskonta ,,wynagrodzenie” dla wlasciciela za sczer-
panie zasobu. Nie nalezy si¢ spodziewacd, ze proces ten uwidoczni si¢ w Polsce w najblizszych
latach. Zasoby wegla w stosunku do rocznego wydobycia sa duze. Jednak za lat kilkanascie/kil-
kadziesiat, gdy zasoby zaczna by¢ istotnym limitem dla wydobycia, cena wegla powinna wzrastaé
1 doj$¢ do poziomu ceny odpowiadajacej weglowi importowanemu. Da to mozliwosé stopniowe-
go przej$cia na technologie zuzywajace inne paliwa pierwotne.

Podsumowanie

Celem artykutu bylo przedstawienie najwazniejszych zagadnien teorii i praktyki mikroeko-
nomii wiazacych si¢ z formowaniem poziomu cen wegla. Czynniki makroekonomiczne i wy-
wodzace si¢ z form organizacji rynku sa tymi, ktore determinuja zasady formowania cen.
Z1ozonos$¢ warunkéw rynkowych powoduje, ze tylko w niewielu przypadkach mozna na drodze
teorii lub modeli analitycznych okresli¢ racjonalny poziom cen wegla kamiennego i brunatnego.
Z kolei prawidta funkcjonowania rynkéw wegla sprawiaja, ze ceny wegla powinny byé ustalane
w toku negocjacji migdzy sprzedajacym a kupujacym. Wazne sa tu granice przedziatéw cen, ktére
wynikaja z zasad efektywnosci stron negocjacji oraz warunkéw konkurencji z weglem importo-
wanym oraz innymi paliwami. Brak precyzyjnych wskazéwek dla ustalania poziomu cen wy-

' Przykiad takich obliczen mozna znalczé w pracy Suwaty, Kudetki (1996).
~ W nomenklaturze anglosaskicj jest to okreslane wicloma terminami: resource rent, royalty of the depleting assets,
user cost albo depletion premium.
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maga od negocjatorow szczegétowej znajomosci ekonomiki swego przedsiebiorstwa, branzy,
rynku sprzedawanych produktéw i trendéw jego rozwoju. Same ceny powinny odpowiadac
szczeg6tlowym warunkom produkcji 1 uzytkowania wegla oraz ogélnym tendencjom w gospodar-
ce tym paliwem.

Literatura

A study of coal prices, 1976 — Staff Report, Executive Office of the President, Council on Wage and Price
Stability.

Barth and Bennet, 1974 — An economic analysis of price changes in the U.S. coal industry, A Study for the
American Public Power Association.

BIRD A., 1990 — Price determination in the market for aluminium. [W:] Winters L.A., Sapsford D. Ed.: Pri-
mary commodity prices: economic models and policy. Cambridge University Press, Cambridge,
s. 134—156.

BLASCHKE W., GAWLIK L., 1997 — Metodyka wyznaczania parytetu importowego wegla energetycznego.
Biuletyn PARG WK SA nr 2(30), 1997.

BOSWORTH B., 1976 — Capacity creation in basic-materials industries. Brookings Papers in Economic Acti-
vity 2.

Coal Price Formation, 1977 — Charles River Associates Inc., Electric Power Research Institute, Research
Project 666-1.

Domestic coal pricing: Suggested principles and present policies in selected countries, 1985 — World Bank
Energy Department, Energy Department Paper no 23.

GIRAUD P., 1995 — The equilibrium price range of oil. Economics, politics and uncertainty in the formation
of oil prices. Energy Policy vol. 23, no 1, str. 35—49.

GRAHAM P, THORPE S., HOGAN L., 1999 — Non-competitive market behaviour in the international coking
coal market. Energy Economics 21, s. 195—212.

HENLY A., 1988 — Price formation and market structure: the case of the inter-war coal industry. Oxford Bul-
letin of Economics and Statistics vol. 30, 1988, s. 263—278.

HOTELLING H., 1931 — The economics of exhaustible resources. Journal of Political Economy, (39) April,
s. 137—175.

KALECKIM,, 1971 — Selected essays on the dynamics of the capitalist economy, 1933—1970. Cambridge,
Cambridge University Press.

KOLSTADT C.D., ABBEY D.S., 1984 — The effect of market conduct on international steam coal trade. Eu-
ropean Economic Review 24.

KOUTSOIANNIS A., 1993 — Modermn microeconomics. Macmillan.

LABYS W.C., 1980 — Market Structure, Bargaining Power, and Resource Price Formation. Lexington Bo-
oks, Toronto

LAIDLER D., ESTRIN S., 1991 — Wstgp do mikroekonomii. Gebethner i S-ka, Warszawa.

LORENZ U., 1999 — Metoda oceny wartos$ci wegla kamiennego energetycznego uwzgledniajaca skut-
ki jego spalania dla $rodowiska przyrodniczego. IGSMIE PAN, Studia, Rozprawy, Monografie nr
64, Krakow. ' :

MABRO R., 1987 — Netback pricing and the oil price collapse of 1986. Oxford Institute for Energy
Studies.

MOKRZYCKI E., 1989 — Metoda obliczania kosztow pozyskania sortymentéw handlowych wegla kamien-
nego. CPPGSMIE PAN, Studia i Rozprawy nr 3, Krakow.

OZGA-BLASCHKE U., 1999 — Modyfikacja systemu cen krajowego wegla koksowego. Przeglad Gomiczy nr 3.

30



RADETZKI M., 1978 — Market Structure and Bargaining Power. A study of the three international mineral
markets, Resources Policy, June, s. 115—125.

RADETZKI M., 1996 — Fossil fuels will not run out, Journal of Mineral Policy, Business and Environment,
Raw Materials Report vol. 12, no 2, s. 26—30.

REYNOLDS D.B., 1999 — The mineral economy: how prices and costs can falsely signal decreasing scarcity.
Ecological Economics 31, s. 155—166.

ROUSAKI K., BUSHELL A., McCCONVILLE A., 1999 — Liberalisation of electricity markets and coal use. IEA
Coal Research — The Clean Coal Centre, London.

SAUNDERS R.J., WARFORD J.J., MANN P.C., 1977 — Alternative concepts of marginal costs for public
utility pricing: Problems of application in the water supply sector. World Bank Staff Working Pa-
per No 259.

SIMON H., 1996 — Zarzadzanie cenami. PWN, Warszawa.

SOLINSKI I., BOJARSKI W., ADAMCZYK K., SUWALA W., PIATEK J, 1981 — Badania scenariuszowe
spotecznych kosztéw paliw do roku 2000. [W:] Metody modelowania i optymalizacji systeméw ener-
getycznych w warunkach niepewnosci, Ossolineum, Wroctaw.

SQUIRE L., van der TAK H.G., 1975 — Economic analysis of projects. The John Hopkins University Press,
Baltimore and London.

SUwWALA W., 1995 — Badania modelowe perspektyw goérnictwa i rynku wegla kamiennego w Polsce.
CPPGSMIE PAN, Studia, Rozprawy, Monografie nr 38, Krakow.

SUWALA W., KUDELKO M., KWIECIEN S., 1996 — Uwagi na temat oplacalnosci eksportu wegla kamien-
nego. X Konf. ,,Zagadnienia surowcow energetycznych w gospodarce krajowe;j”, Zakopane, 15—18 paz-
dziernik.

Technical analysis of steam coal prices in six OECD countries, 1978, Prepared for U.S. Department of
Energy by ICF Inc., Washington D.C.

TORRIES T.F., 1988 — Competitive costs analysis in the mineral industries. Resources Policy vol. 14, no 3.

TORDIJMAN H., 1998 — Some General Questions About Markets. ITASA, Interim report, IR-98-025/May.

VARIAN H., 1995 — Mikroekonomia. Kurs Sredni. Ujgcie nowoczesne. PWN, Warszawa.

WRZOSEK W., 1994 — Funkcjonowanie rynku. PWE, Warszawa.

Streszczenie

Artykut porusza najwazniejsze problemy ekonomiczne mechanizméw ksztattowania poziomu cen we-
gla. W procesach tych koncentruja sig oddziatywania niemal wszystkich czynnikéw natury ekonomicznej,
technologicznej i Srodowiskowej. Czynniki te tworza warunki, w jakich ksztaltowane sa ceny i dziataja me-
chanizmy wyznaczania poziomu cen. Choé wigkszo$¢ tych warunkéw i mechanizméw nie jest w petni iden-
tyfikowana, to jest praktycznie stosowana przez sprzedajacych i kupujacych. Podjeto problematyke for-
mowania cen wegla kamiennego i brunatnego w gospodarce rynkowej, z pewnym odniesieniem do warun-
kow Polski. Ztozonos¢ problemu formowania poziomu cen wegla kamiennego i brunatnego sprawia, ze
w artykule mozna jedynie zarysowa¢ najwazniejsze problemy. Artykut sklada si¢ z trzech czesci, w pierw-
szej omoéwiono makroekonomiczne przestanki formowania cen, w drugiej ogélne rynkowe warunki
ksztaltowania cen, wreszcie w trzeciej metody ustalania poziomu cen.
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Summary

The paper deals with the problems of coal price formation, from the economic point of view. Despite the
ten years of economy transformation the coal price formation processes do not seem to be understood and
further explanation of their development and dependencies is required.

General macroeconomic factors of price formation are the subject of the first part of the paper. These are
functions of prices, general rules and factors affecting price formation, pricing policies and the role of time.
General market rules follow, emphasising the notion of market, market structures and industrial organisation
factors. The above mentioned factors come from general microeconomics and are not specific for the Polish
coal market. Then the structure of the Polish coal market is identified. Two typical structures have been diffe-
rentiated. The first one, which comprises small consumers, is similar to perfect competition as there are many
sellers, there is no limit to enter the market and information on the price is available. The second structure of
large consumers is similar to oligopolistic market with few sellers, barriers to entry and limited information
on prices. Since the microeconomic theory gives rational prices only in specific cases, sellers and buyers use
different methods to determine prices and their rational boundaries. It is proved that long-term marginal cost
constitutes the base for the formation of coal prices. This cost could be estimated on the basis of average
long-term cost or incremental cost. The paper gives some formulas how to estimate long term marginal costs,
and recommends the average long-term cost as the base for the price formation. Buyers use netback method
to estimate the maximum of the price they can pay. Additionally parity and two-tier pricing rules are conside-
red. These methods could be used both by regulators and market agents.

The paper concludes with some remarks on the boundaries for coal prices, which exist in the Polish eco-
nomy. The upper boundaries are import parity and netback prices whereas export parity and long term mar-
ginal cost form the lower boundary. Prices of substitutes could also intervene in coal price formation, but
their impact is not easy to determine. These boundaries form ranges of rational coal prices.



